A Jupiter 
optimista 


Bízik az oníne hirdetési bavétölek nó- 
vekédésében a Jupiter Communjca: 
tons. A piackutató cég egyik új tanut 
mánya szerint az internetes hirdetési 
piac forgalma a tavalyi 3.5 miliárd dol. 
lárról 2005-re 16.5 milkárd dollárra nő. 
Ez annak is köszönhető lesz, hogy a 
vállalatok keresik a hatékonyabb és 
Jól mérhető hirdetési lahetőségeket A 
marketingesek az intemeten hírdeté. 
sekre elkólteni szándékozott pénzeket 
nagyobb arányban nővekk, mint bár: 
melyik más médiatípus esetében, és a 
megkérdezettek köze! háromnegyede 
tervezte, hogy 12 hónapon belül emet 
az internetes hirdetésekre szánt kere. 
tet (ugyanez az arány a magazinoknál 
43 százalék, a kábeltévéknél 37 szá, 
zalék volt). 

Az előrejelzett növekedéssel az intec- 
nel 2005-re B százalékot szerezhet 
Meg a teljes amerikai reklámpiácból, 5 
ez a negyedik helyre elég a televízió, 
a rádió és az újságok után. Az online 
hirdetésekre költótt pénz egy része a 
Mmarketingkeret emeléséből származik 
majd, de komolyabb összeget akar. 
nak Ide átrányítani a cégek a direkt 
marketingből és az újsághirdetésék. 
ből is. A megszokott szalaghirdetések 
csak egy részét teszik Ni az onlna rek. 
lámozási lehetőségeknek fél. lehet 
használni az elektronikus leveleket, a 
valós idejű kommunikációt és sok 
egyebet is, Különösen sokat lognak 
költeni online reklámokra az autógyár. 
tók és -kereskedők. valamint a ló. 
Gyasztási cikkek forgalmazól. (IDGNS, 
Boston) 


Webhostpiac 


Jókora fejlődés olótt áll a nyugat-euró: 
Pal webhostingpiac: a 2000-ben 907 
millió dollár értékűre bacsült torgalom 
2004 végére 5 miliárd dollárra nő, véli 
az IDC. 

Ebben a szegmensben az amorikai 
vállalatok — amelyek rondolkoznak 
megjeloló pórzúgyi háttérret és meg: 
van a szakórtélműk is a nagy adatkóz. 
Pontok kiópítésétan - elnyt élveznek 
az ourópál konkurenciával szemben. 
amely még mindig nagyrészt intemet- 
ú5 távközlési szolgáltatókból áll. A top 
lódés oka, hogy a vállalatok nagy té- 
420 akar valamiyon wóbos jolentétot 
0NNEk legegyszerűbb módja podig, 
ha másra bízzák az öldalak a tárolt: 
Sát ós olórhatóvó tátolót JOGNS. 


INNIN 


9 T7ŐSBÁTS1008! 


— SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


.. NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP WWW.SZAMITASTECHNIKA HU XV. , ÉVFOLYAM 35 SZÁM 2000. AUGUSZTUS 28 ÁRA (230 FORINT 


WAP-on vett hűség 


A WAP-tolefonok széles körű elter 
jedése alapjaiban fogja megváltoz. 
latni az intemetes hirdetési szakn 
üzleti modelljét 


púri Surfgold.com (Arp:lfwww surf 
gold.com) szakértői. A Surfgold 
olyan, a WAP-technológiához kap- / 
hirdetési 
kidolgozására szakoso. 

a márkanévhez kötő. 
nek 
cég helyi megrendelői elsősorban 
azok a bankok, amelyek kereskedel 
mi  WAP-szolgáltatást szándékoz 
nak beindítani 


csolódó  marketing- És 
programok 
dott, amelyek 


dő felhasználói hűségre ép 


Eugene Lee ügyvezető igaz 


mobiltelefonok 


szerint a WAP-os 
használatával mód nyílik arra, h. 

a cégek azonnal megjutalmazhai 
sák az egyes márkákhoz hű vev 
ket. , A WAP-telefon nem teszi le 


hetővé az egész weboldal megjek 


nítését, ennélfogva nincs értelme a 


szalaghírdetésnek. A mindenre el 
szánt e-kereskedők azonban hajlan. 


dóak fizetni azért, hogy elérhessék 


Vele vagy 


Vajon tényleg bekövetkezik a világ [ 
legnagyobb telekommunikációs vál- ! 


lalatai között számon tartott két c 


állítják a színga- ! e 


WAP-os . mobiltelefonak 
Jóít7 — mondja Lee 

Mobilkörülmények között a ha: 
jományost ódon műkö. 


hasz- [ 


MOBILTELEFONOK NÉI 


dik az Egyesült Államokban és má. 
tt is jól bevált 

miatort kuponok helyett azoni 
Hi. hűségponi 
SurfGold 

hűségprogram 
dolgozik. Lee 
tött. pontszár 


kuponrendszer 


kat lehet gyűjteni. A 


tal kidolgozott legújabb 
lyen rendszerben 


zerint az összegy 


ok azonnali megjele 


nítése teljesen átláthatóvá teszi a 
rendszert a felhasználók számára, é 
agy valószínűséggel további vásár. 
lásra ösztönöz. Arról már nem ii 
sz y világszerte 


annyi mobiltele 
múnt PC-t. hár 
ig egymilliárd mobil. 


körül 


font használnak 


1994 1995 


telefon ak 200 millió személyi 


ATET és BT Waishaupt, a T-Online ít k 
kor a papírok érté ek továbi resztül. niük 7 


az ATAT és a British Telecom há. 
Wall 
megjelent tudós. 


zassága? A nemrégiben a 


Street Journalb 
olyun átfogó 

amelynek 
dasági rend: 


t a két óriás 
készül 


ben még jel 


nának, Az újság hozzátette, hivata: 
los tárgyalásokról még nem tudni. 

A felröppent hírt mindkét cég cá. 
folta, vapekulációnak és tréfának 
tartva az elhangzottakat, Megfigye 


lők szerint az ATA:T és a BT esetle- ) 
ges házasságát ti 


ögyüttműködésként 


sosabb partneri 
felfogni, tj 


klasszikus összeolva 
két cég papírjait alulértékeltnek 
ják a szakértők, és az összoolvadás 


A PC-gyártóknál 


Már szállítja a PC-gyártóknak 1.1 J 
ágahertzes Athlon processzorát az ! 
AMD, és az első számítógépek / 
nugusztus végére forgalomba ís ke: 
rülhetnek, 2500 dollár körül áron. ] 
Azt nem hozta nyilvánosságra az 
AMD, hogy mely gyártóknak szállít ) 
már; Athionnal felszerelt PC-t je] 
tenleg a Compag, a Fujítsu, a Cate. 


bemutatott 
ur III-jára, Az új lapka forgálomba ! konferencián ell 
hozatalával. egy 
csökkentette 
nyú Athlon és Duron proccsszarok ) sak, így például a hang- és videofáj. 
árát. (IDGNS. San Francisco) 


ssmeés] Csoport a Nyílt kódért 


jóval kedvezőbb tőzsdei visszhar 
£0t váltana k Open Source Development xz EMC, a HP, az IBM, az Int 

Az esetleges összcolvadás jótéko- ! work (OSDN) néven új íp: Sun is. A cégek berend ik 
nyan érinthetné az ATAT üzleti és ] porrosulás jött létre. A nyilt forrás- ! tatást és pe jonítanak a ( 
vás. szlegcít. a BT pedig nagy ( kódú szoftverek fejlesztésé tőknek. és a OSDN 
sebességű és kábelcs intemnetelérést / gyorsítani . szándékozó mebhely vítnak. (104 


nyújthatna az otthoni fi 


nak. A két cé 


használók- ( alapító tagjai között van a ( 


Két gigahertzes 
Intel Pentium 4 


másik fő együttmű- / 


2 összefogás 
eredményeképpen sikeresebben ve 
hetnék fel 


vezető W 


a haroot a jelenlegi pi 
tdComral 
a G 


megfelelhetnének al. Cros 


sing kihívásainak ís. (IDGNS, Bos 
ton) Az Intel csúcssebességű — két giga- ] szását teszi beh dc a biztonsá 
hortzés — Pentium 4 processzort mu kódolt adatforgalom 
tatott be augusztus 22-én. A techno- ) sulhat az új proc 
lógiai bemutatónak az Intel szoká- ) Yu szerint a Pentium 4-es h 
195. félévente megrendezésre kerülő ) tág leggyorsabb, asztali gépekte 
San José-i fejlesztői konferenciája ) szánr piatformja. A cég a Pentium 


ur helyet. 4-es processzorokat 14 gipahert 


A várhatóan az utolsó negyed annál nagyobb sebességgel tor 
) piacra dobni 
) processzor új belső felépítése kite A bemutatón egy működő, 1.5 gi. 
way; a HP, az IBM és az NEC ( jezetten az intornetes alkalmazások ) gaherizes sebességgel futó számít 
gyárt. A proccaszor minden bi- ( futtatását gyorsítja meg — mondia ) gép-peototípust mutattak be. ezt egy 
zonnyal válasz az Intel július 31-én. [ Albert Yu, az mel mikroprocesszor. ) 2002 megahertzes sebességre felt 


1.13. gígahertzes Penti. idős alelnöke a 
angzott  beszédé 
jetBurst nevet kapott archi. 


a multimédiás alkalmazá 


) úzletágának ningolt Pontiun 4-es processzor kö. 


vette, A processzor hűtése nélkülö. 


időben az AMD zött minden különleges 


a kisebb teljesítmé. 


ben. A 
) tektúra 


eljárást, íg 
k ígérkezik 
asztali gépekben n (/DGNS, 
fok gyors és zökkenőmentes leját- ! San Jasé 


) könnyen alkalmazhat 


Fire Wall-1 
RealSecure 


1016 Buázpest, Hegyalja út 5. Telefon: 488 7700. Fa: 488 7709 
mee izgi ferwenZÉbsaj . e-mailt infoggzthu 


Borlame 


ARCCAL A MULTIPLATFORMOS FEJLESZTÉS FELÉ! 


ÚJ DELPHI CSOMAG! 


VISUAL BASIC 
HASZNÁLÓK 
FIGYELEM! 


High-productivity 
development 
for the Internet 

SuSE Linux 


Legegyszerűbben 
a Linuxhoz 
a Delphin 
keresztül 
juthatunk el! 
Az Inprise/Borland most minden Delphi 5 Pro és Delphi 5 Enterprise termékéhez 
ingyenesen kínálja a következőket: 


E Linux 64 CD 
Az Európában legnépszerűbb Linux disztribúció 


" VMware 2.0 CD. 
Virtual Machine, a Windows és a Linux egyidejű futtatásához ugyanazon a gépen 


Oktatási központunkban beindítottuk InterBase SOL tanfolyamainkat, 
Oktatótermünk teljes programja web oldalunkon megtalálható. 
Bővebb információt az 


Borland soran magya 


TTSSTÁS Fax 363-0098, internet 


alábbi wcb, e-mail, telefon és fax címen kaphat: 


ig, 1143 Budapest, Hungária krt. 79-81, tel. 252-8145 
http:/Awww.borland.hu, e-mail: inforgjborland.hu 


ee 
A KIM-OET "99 augusztusi ajánlata 


Operációs rendszerek 


Akrriós árok (amig a készlet tart) 


Grefika, kepfeldolg, Frelyezzrák 


kánt Fictzábeg 15 . z 76 
ös Calvéai Közgöt 1 Aözáty IT. 2 


asz duck 


45 Age et mpows 2 Agy at ér 


8 Fight Sözméséer 2908 Pp. . 21 982 


an, 


morál 70 Antant tod . . 9 192, 


Er ügyén szan TT gánti 
fejlesztő rendszerek SZE dá tát 
a ht he- 4 ba Tanserney (Tam Kajder 4 4 792.44 T92. 


Segédprogramok, kemmonékédó 


udapuzt kaööet JEstga . 3 344, 74 962 


Tat Con K3 Pra függ. 992 100,A2 0," 


Vat Szó 4.2 Pog Ap. 108 408, 7162 400, 


Üsévenykeszíté progremek 


ereskedelmi Kft. 
gyalja út 70. fszt. 2. 

967 Fax: 319.9760 
1: www.kimsoft.hu 


— 


A GTS-DataNet dinamikusan fejlődő, amerikai székhelyű, 
távközlési társaság új munkatársat keres 


Rendszergazda munkakörbe 


Követelmények: 


s felsőfokú szakirányú végzettség 

"Windows 95/98, NT és 2000, valamint Microsoft Exchange 
5.5 levelezőrendszer adminisztrátor szintű ismerete 

s TCP/IP protokoll ismerete 

s alapfokú angolnyelv-tudás 

s  gépkocsivezetői engedély. 


Előny: 


s internetes biztonsággal kapcsolatos technológiák ismerete 
(firewall, Internet scanner, 1DS), 


Pályakezdőket is várunk! 


A munkavégzés helye a Váci úti íroda és a budaórsi távközlési 
központ. 


Kérjük, hogy részletes önéletrajzát a munkakör megjelölésével 
a hirdetés megjelenésétől számított egy héten belül juttassa el a 
következő címre: 


1134 Budapest 
Váci út 37/A 
Telefon: Réti Judit 452-4702 
Fax: 452-4747 
E-mail: jretigygtsgroup. com 


gers 


Az ígéret földje - 3. rész — 
IDC-konferencia Prágában 
(Schopp Aula) 

Gyorsan és megbízhatóan — 
HP Magyarország 

big Andrea) 

A minőségi növekedés a cél — 

P Hungary 

iebig Andrea) 

) A Sybase újra feltalálta magát 
(Seres Iván) 

Növekvő bevétel, 
javuló eredmények — 
Antenna Hungária 
(Révész Gábor) 

Fejlődő piac — 

Multifunkciós eszközök 
(Révész Gábor) 

Felvásárolt ügyfélállomány — 
Concorde-Procent 
(Mártonffy Anila) 

Flextronics-kézben a JIT 
(Révész Gábor) 


(Rjevolúció 
(Varga János) 


HÍREK 
Licitek milliárdokért 
(Révész Gábor) 


Erősítés több területen — 
Motorola 
(Révész Gábor) 


Akvizíció vagy inkvizíció? 
LL. (zimárot Kátátinj 


4. oldal 


5. oldal 


5. oldat 


5. oldal 


5. oldal 


e 


oldal 


6. oldal 


a 


oldal 


a 


oldal 


oldal 


oldal 


7.oldal 


8. oldal 


Lelkemben kis rőzse-dalok 
(Váncsa István) 


Két arc, egy keret — 
BPR és tudásmenedzsment 
(Kelemen Zoltán) 


HÍREK 
Nagy papírra, 
színes lézerrel — 
A/3-as színes lézernyomtatók 
(Horváth László) 


HÍREK 

Erősebb internetpenetráció, 
nagyobb tapasztalat — 
Jelentés az online vásárlásról 
(Mártonffy Artíta) 

Előtérben az egyéni, háttérben 
a kollektív érdekek 
(Mártonffy Attila) 

A milliomossá válás 10 lépése — 
Webgazdaság 
(Mártonffy Attila) 


9. oldal 


cldal 


oldal 


oldal 
hi 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


20. oldal 


20. oldal 


! 
! 
! 
20. oldal] 


Szolgáltatásaink: 


A HÉT HÍREI 


szoltverfejleszsőtnek 
Sítséget nyújtani azzal, hogy 
sze zirágmat gp hr 
hammer működésébe. A 64 
bítes proccsszor az AMD 
tervei szerint valamikor a jö- 
vő év második felében jele- 


nik meg. 
Az Intel-féle Itantummal 


új hardverre. (IDGNS$, San 
Francisco) 


Több évre előremutató stra- 
tégiát hozott nyilvánosságra 
a Novell. Eloszlatva a bóna- 
Pok óta folyó találgatást, 
bejelentette, hogy rovábbfej- 
leszti a NetWare 5.x et, olyan 
1 és funkciók; 
kal egészítve ki az operációs 
rendszert, amelyek erőtelje- 
szbbé és szélesebb körben 
használhatóvá teszik a szoft- 
vert. Lesz a NctWare-nek 
a szimmetrikus többprocesz- 
szoros (SMP) rendszerekhez 
írt verziója (a Novell 32 pro- 
Cesszor támogatását (géri), 
mint ahogy az Intel Itanium 
processzorának megjelenésé- 
re elkészül a 64 bites Net. 
Ware — kódnevén Modesto — 
ú5. A jóvő év folyamán több 
kiegészítő csomag 
jelenik a NetWare 5 


Intemet File System) ügyfe- 
leket tartalmaz; a TAO nevű 
címtárcsomag az NDS eDi- 
rectory új változata A fel- 
használók már nagyon vár- 
ták ezeket a bejelentéseket. 
mert a legutóbbi BrainSharc 


Macen és PC-n készült PostScript munkák levilágítása (Scitex Dolev 250), 
szkennelés (Crosfield Magnascan 280 I dobszkenner), 
kromalinkészítés (DuPont Eurosprint) , 

nyomdai fényképezés (Klimsch Autocompact) 


Továbbá vállalunk teljes nyomdai kivitelezést is! 


ami 


Távozot a Corci éléről Mi. 
chael Cowpland, A cég ala- 
elnök-ve- 


nak Derek J. Burneyt. a cég 
Ügyvezető alelnökét és fő- 
technológusát jelölték. Cop. 
land megmarad az igaz. 
galótanácsban, és tanácsadói 
posztja is lesz, de a cég 
ügyeinek napi irányításában 
már nem vesz részt. Az 
utóbbi hónapok sorra érkező 
fossz hírei miatt az elemző. 


kellett bejelenteni, és a Bor- 
Tandfinprise-zal tervezett fú- 
ZIÓ ís a kútba esett. Mind: 
ezeken túl magát Cowplan- 
det is vádolták bennfentes 
kereskedelemmel. Mindenki 
úgy véli, hogy a Corcinek új 
vezetésre van szüksége, de 
korántsem biztos, hogy köny. 
nyú lesz új vezéngazgatór / 
találni; ki akar kapitány lem- 
ni egy süllyedő haján?" , kér- 
dezte egy elemző. (IDGNS, ! 
Hoston) 


l 


A Linux operációs rendszer. 
re épülő kéziszámítógépet 
mutatott be az Agenda Com- 
Puting. A VR3-at az aktóber 
Comdexen akarja forgalom. 
ba hozni a cég; addig szeret. 
né, ha minél több szoftvert 
ímának át a fejlesztők a ké- 
zieszközre. A 66 megaher- ! 
1zes processzorra épülő gép 
1605240. képpantos mono- 
Króm kijelzőt használ, 8 me- 
gabájt RAM-mal és 2-8 me- 
Bahertzes flash memóriával 


konferenctán alig esett szó 46 abban bízik, hogy min 

több fejlesztő lás szajd fama 

e) zát a VR3-ban. (JDGNS. 
Boston) 


OMG-ieképezésekkel. így a 
OORBA-n keresztül bizto- 
sítja a Cf-ban írt alkalma 
záscik kompatibilítását a C, 
Cse, Java, COBOL, Ada. 
Lásp, Smalltalk. Python és 


IDLscnpt nyelveken et úzje 
tú alkalmazásokkal. (IDGNS , 
San Marco) 


Új LCD-gyártósor: állított 
hadrendbe egyik dél-korrai 
üzemében a Szmszng A 
! Szözítól mintegy 100 kilo- 
métere található gyár 4-es 
számú gyártósora az első 
úgynevezeti negyedik gene 
rációs gépsor a Samsungnál 
Egyeden, V20xT30 miltimé. 
teres üveglapból kilenc da- 
rab 14.1 hűvelykez, hat 17 
hűvelykes vagy négy 21.3 


! hüvelykes LCD.kijeizőt ezt 


készíteni Minél nagyobb 
veglapokat mud használni a 
gyártó. annál több kijelző 
készíthető egyből, s ez növe 
B a gyártás hatékonyságát; a 
korábbi gyártósorak 700 
600. milliméteres lapokból 
dolgoztak. Az új gyártósor 
havonta 270 ezer darab 14.! 
hüvelykes LCD.1 lesz képes 
előállítani. és jövőre ezi a 
mennyiséget megduplázzák. 
ekkor a Samsung teljex hev: 
kapacitása 1.2 millió kijetző 
lesz havonta. Az IDC Japan 
felmérése szerint a Samsung 
2000 első felében az LCD- 
világpiac 20.5 százalékát 
birtokolta, és ezzel a világ 


szerelték fel. Jár hozzá sajár 
szoftvercsomag is, de a gyár- 


vezető gyártója  (DGNS 


Totiój 


021-0149 
Fax 


06-20 


Az ígéret földje — 


Az IDC-konferenciáról szóló sorozatunk harmadik részében 
egyikét — a rendezvény egyedüli magyar előadójaként — Gyurós 


az. ahol most vagyunk, az Amazon com- és 

cBay-féle elektronikus kereskedelem vilá- 
2.0 viszont a hagyományos nagyvállalu. 
tok (Procter 4. Gamble, Ford Motot, Merril 
Lynch, egyebek) átalakulása elektronikus vál; 
Halkozássá. 


Philippe de Marciltac, az IDC alelnöke Gigi 
Wang előadását (az intemet ZO-rÓl kibővít- 
ve, az e-busihess 2Oról, azaz az elektroni- 
kus kereskedelem következő lépcsófokáról 
beszélt. Miér kell átlépai a következő lép- 
csőfokra. ha egyszer minden jel szerint az 


ják 25 


1998 
1. ábra. A globális e-kereskedelem várható bevételei 


1929 2000 2001 


a 2.0-s intemetes kereskedelem 
ezen belül 88 százalék lesz a válla 
bein- ) latközi kereskedelem aránya a mostani 75 
százalék helyett. Az új technológia lényege 
szn megnöveli majd a globális informatikai 
at ís (ennek mértékéről az egyes ter 


Farmár 10 4/ 


2 abra. Az internettel kapcsotatos informatikai kiadások núvekedése 


ábrát. Érthető, 
m ) hogy a kiadások növekedése a viszonylag fej; 


mékcsoportokban lásd a 2 


képpen fogalmazva vi; 
k billió dollár, miközben 
S-szörösére, 2.$ tiltó 
Ezt hívjuk már e. 

Mar Az LO 


letenebb régiókban lesz magasabb: az afri. 


17 százalék közötti éves bővülésre számíthat 
1999 és 2002 között, míg Nyugat-Európa és 


mondt: 


"Ami elromolhat, az el is romlik." 
Murphy 

Még egy: számítógép ís... 

Emiatt azonban 

ne fájjon a feje! 


Bi kembei ,] 
ízza se nen tata pete 


kai-közel-kelett, a közép-európai és a latin. ! 
) amerikai térség az átlagosnál magasabb, 12- ! 


3. rész 


két előadást ismertetünk, ezek 
Tibor, a Synergon elnöke tartotta. 


Észak-Amerika növekedése a világátlagot je- 
lentő 9.6 százalék közelében marad. 

Több mint 600 amerikai cégvezetőt kérde- 
zett meg az IDC elektronikus kereskedelmi 
tevékenységükről, hogy kiderítse: mire szár 
mithatunk az e-business 2.0 kapcsán. Érdekes 
válaszok születtek, amikor arra kérdeztek rá, 
hogy mi a nagyon fontos egy ,ddeális" elekt- 
ronikus kereskedelmi webhelynél. A válasz: 
) adók kétharmada tartja rendkívül lényegesnek 
a biztonságot, a gyorsaságot és a könnyű nar 
vigálási lehetőségeket (lásd a 3. ábrá); ezek 
az infrastrukturális tényezők azonban inkább 
az e-business 1.0 jellemzői. Egyelőre kevésbé 
) fontosnak félik a vezetők azokat a tulajdon- 


vers, a szoftvere, a kommunikációs és az üzlo- 
tiszoítver-fejlesztő. részleg mögött egyetlen 
támogató. csapat áll, amely az oktatást is 
nyújtja. Ezeknek a tényezőknek  köszönhe. 
tően a Synergon komoly növekedést ért el 
(lásd a 4. ábrát). Gyurós szerint a folyamatos 
növekedés rendkívül fontos, mert csak így 
maradhat versenyképes egy cég; .nem hiszek 
a stabil vállalkozásokban", mondta, 

Szerinte az intemet elfogadása és alkulma- 
zása hat lépcsőben történik a vállalatoknál 
Az első a tudatosodás korszaka; ekkor a tech- 
nológiát a cégen belül használják. A második 
időszakban a vállalkozás megjelenik az 
intemeten, vagyis elkészíti saját webhelyét, A 
harmadik fázis az üzleti rendszerek megnyitá- 
sáé, egyelőre csak olvasási célzattal, míg. a 
következő időszakban már tranzakciókat is 
engednek végrehajtani a háttérrendszereken 
az intemeten keresztül. A következő két lé 
pésben már új üzleti éniéket hoznak létre az 
intemet segítségével: először csak továbbfej. 
leszűk az üzleti folyamatokat. míg végül egé- 
szen új folyamatokat hoznak létre, kimondot- 


Biztonságos 805 

li Gyors 645 eBusinesst0 3 

11 Könnyenkezelhető 641 ka 

j : 

) Szogátatásonenta 5] 

] totegrákt i 
] 

j edzes eBusínessz0 7 

lokalizált 4 

Hi 

nendtts éz g 

Szemére szabo f 8 

010 0 90 40 60 Mm 80 90 00" Tf 


nél?7 kérdésre adott válaszok 


! ságokat (szolgáltatásorientáltság, integráltság. 
interaktívitás, személyre szabhatóság), ame- 
lyek a 20-nál lesznek elengedhetetlenek. 
larcillac szerint ebből arra lehet következtet. 
ni, hogy a vállalatok — bár kezdenek ráérezni 
az elektronikus kereskedelem új hullámára — 
egyelőre még az 1.0-s verziót építik, 
A felmérés eredményei szerint az a cég szá- 
mithat sikerre az e-busíness 2.0-nál, amelynél 
) komoly bevételi forrás az intemet (a forga- 
lomnak jó harmadát adja), és emellett rövid 
! időn belül nyereséget is termel belőle; ame. 
lyik nem csupán a saját weboldalain keresztül 
) énékesít, hanem külső partnereket íg bevon az 
üzletbe; ahol nem csak az informatikai rész- 
leg érzi fontosnak az intemetes jelenlétet; 
amelyik a nemzetközi piacot ís megcélozza; 
És amelyik a vállalat integráns részévé teszi 
az elektronikus üzleti részleget, nem választja 
azt le magáról 
A konferencia egyetlen magyar előadója- 
ként Gyurás Tibor, a Synergon elnöke cégé. 
nek példáján keresztül arról beszélt, hogy mi- 
ként lchet sikeres vállalkozást létrehozni Kö- 
) zép-Európában. Beszélt a Synergon evolúció- 
) járól: négy évvel ezelőtt még a termékek 
eladása tette ki a bevételek nagy részét, a jel- 
lemző tevékenység a platformintegráció volt. 
Ezután tértek át a rendszer- és hálózatintegrá 
cióra, verték fel a palettára az irodatutomati- 
zálási és vállalatirányítási rendszereket. A kö- 
vetkező lépcsőfok a megoldásíntegráció volt, 
komplex projektek végígvítelével: ehhez tar- 
toznak a testreszabott szoftvermegoldások, a 
Kkulcsrakész  rendszerintegrációs . projektek 
vagy az összetett ERP-rendszerek kiépítése. 
Tavaly óta foglalkoznak őzleti integrációval; 
olyan új informatikai szolgáltatásokkai, mint 
a forráskihelyezés, a döntéstámogató rendsze- 
rek kiépítése vagy az üzleti konzultáció. A 
cég sikerében Gyurós szerint több tényezőnek 
is fontos szerepe van, Az egyik a tágan értel- 
mezeni csapatmunka: nem csupán cégen belől 
kell együttműködni, hanem az együttműkö- 
désbe a partnereket és az ügyfeleket ís be kell 
vonni. A másik a szervezeti felépítés: a hard- 


3. ábra. A Nagyon fontosnak érzi-e az alábbi tulajdonságot egy ideális e-kereskedelmi webhely- 


tan az internetre adaptálva. Ezek közül tech- 
nológiailag bármelyik lépést ki lehet hagyni, 
de ez veszélyekkel is járhat: az emberek gon- 
dolkodásmódja, a vállalati kultúra esetleg nem 
képes lépést tartani az ütemmel. 

Saját tapasztalatára építve a Synergon elnő- 
ke még hozzátette, hogy a régióban az elekt- 
ronikus kereskedelem művelésének kíváló 
módja lehet a vegyes vállalatok alapítása: 
Synergon nem ért a bútorokhoz, a bútoráru- 
ház meg nem ért az e-businesshez", mondta, 


1997 1998 1999 
Átagos éves növekndés, 1997-1999- 663 fonntban) 
5597 (dollárban) 
4. ábra. A Synergon bevételei 


Nem elég viszont kiépíteni a kereskedelmi 
webhelyet, de nagy gondot kell fordítani an- 
nak működtetésére is: ha ez sokba kerül, ma- 
gas lesz a tranzakciós költség, ami viszont a 
vensenyképességet rontja. Végezetül még el- 
mondta Gyurós Tibor, hogy a Synergon sze- 
rint csak regjonális méretekben érdemes gon- 
dolkodni, ahogy ők ís teszik: Közép-Európa 
ís komoly piacot jelenthet, regionális ügyfe- 
Jekkel, óriási exportlehetőségekkel, Ezek jóbb 
kihasználásához szükség lenne még regjoná- 
Tis szabályozásra is, ám az még várat magára. 


Schopp Attíla 


ENNE 


A minőségi 
növekedés a cél 


A nyári uborkaszezont a HP. Ma. 
gyarország augusztus 14-én rende. 
zet sajtótájékoztatója törte meg. 
Pesti István. a cég ügyvezetője be. 
jelentette: két hónappal ezelőtti ígé: 
retének. megfelelően a HP. hazai 
leányvállalatát sikerült úgy átszer 
vezni, hogy a HP a leggyorsabb és 
legmegbízhatóbb IT-céggé vált. Az 
átstrukturálás érintette a HP szinte 


valamennyi munkafolyamatát, s en 
nek eredményei 


máris . látszanak, 


Pesti István 


elsősorban a nagyvevők körében. 
Azoknál a kiemelt ügyfeleknél, 
amelyeknél korábban csak stagnáló 
forgalma volt a HP-nek, az átszer 
vezést követően 150 százalékos volt 
a forgalomnövekedés, ez dollárban 
15 százalékos bevételnövekedésnek 
felel meg, 

A struktúraváltással kapcsolatban 
Pesti elmondta: olyan vevőközpon 
tú, hozzándott értéket produkáló cég 
lett a HP, amely nemcsak a vevőit 
ismeri, hanem azok üzleti céljait is, 
5 az azokhoz szükséges ÍT-eszköző: 
ket, TT-megoldásokat prezentál 
Mudja. Az átalakítást követőei 
hangsúlyossá válik 


igen 
az implemen. 
tálás fázisában — a HP konzultációs 


Növekvő bevétel, 
javuló eredmények 


Augusztus 16-án sajtótájékoztatón 
totte közzé tavalyi mérlegadatait az 
Antenna Hungária: az előző évhez 
képest több mint 25 százalékkal ma: 
Kasabb — 35.53 milliárd forintos 
bevételt értek el, a mérleg szerinti 
eredmény pedig meghaladta az 12 
milliárd forintot, A vállalatcsoport 
az elmúlt évben közel 12 százalék- 
kal nagyobb értékesítési nettó árbe- 
vételt produkált, így az üzleti tevé: 
kenység eredménye 76 százalékkal 
letr nagyobb, mint korábban. A cég 
Vezetés. különösen . örvendetesnek 
tartja, hogy az árbevétel-arányos jó- 
vedelmezőség 7 százálékról )1 szá: 
7alékra emelkedett 

A közgyűlés határozatot hozott az 
Antenna Hungária Rt. 625. millió 
forint névértékű zártkörű tőkeeme- 


részlegének munkája, és ugyancsak 
külcsszerep jut a HP szervizes csa. 
Patának, nekik proaktív módon kell 
ellátni feladataikat, Pesti István 
hangsúlyozta, hogy a HP Magyaror 
szág nemcsak. ,kifelé" e-services. 
cég. hanem , befelé" is. A cégnél 
olyan . háttérrendszereket . telepíte. 
nek, amelyek segítik az ott dolgo. 
zók munkáját. Mind sebességben, 
mind pedig mogbízhatóságban hoz 
zásegítik a munkatársakat ahhoz, 
hogy eleget tehessenek az elvárt 
gyorsasági és megbízhatósági krité. 
riumoknak. 

Ugyancsak e sajtótájékoztató ke. 
tetében hozta nyilvánosságra az 
ügyvezető igazgató, hogy a HP Ma- 
gyarország forgalma az eladott da 
rabszámok alapján egy év alatt PC. 
érékesítésekből nőtt a legtöbbet. 
Ezzel az eredménnyel a HP lett a 
hazai PC-piacon a leggyorsabban 
növekvő PC-szállító, s egyúttal a 
második helyet szerezték meg ma. 
guknak a neves PC-ket forgalmazók 
hazai rangsorában, Az IDC első fél 
Éves jelentésére hivatkozva Pesti 
részletezte az eredményeket; az mz 
tali számítógépek forgalomnöveke. 
dése meghaladta a 100) százalékot, a 
hordozható gépek kategóriájában az 
50 százálékot, a kiszolgálók szeg- 
mensében pedig éppen 100 százalé- ! 
kos volt a növekedés, Összehasonl( 
tásul Pesti megjogyezte, hogy erre a 
növekedésre azért büszkék. merr a 
hazai PC-pinc növekedése csupán 
17 százalékos volt az év első felé. 
ben. További sikerként könyveli el, / 
hogy az államigazgatási szférában 
is növekedett PC-fronton a HP: a 


szeptemberi : központosított közbe. 
szerzési eljárást követően eddig HP / 


Pc 


állam. 
A síkert nem azzal ma 


ásárolt legtöbbet a 


ús 
gyarázza Pesti István, hogy árban 
olcsóbbak lennének konkurénscik. 
nél. Állítása szerint plusz-mínusz öt 
) százalékkal térnek el a HP PC-k árai 
a Compag, az IBM és a Dell gépek- 
hez képest. 


Szícbig Andrea 


léséről, ezt a legnngyobb rulajdo. 
nos, az ÁPV Rt. jegyezheti le 560 
százalékos árfolyamon. A 625 ezer 
darab, egyenként 1000 forint névér 
tékű törzsrészvény kibocsátási érté 
két, 3.5 milliárd forintot a vagyon; 
kezelő szeptember 15-íg köreles be. 
fizetni, Az ÁPV Rt ezzel a lépéssel 
valósítja mog saját igazgatóságának 

kormányhatározattal ís megerősl 
tett — 1999, februári döntését, mely 
szerint az. Antenna Hungária Rt. 
távközlési szetepvállalásának előse. 
gítésére két lépcsőben, két év alatt 
összesen 6.5 milliárd forint érté 
kő tőkeemelést hajt végre. A tár: 
saság jegyzett tőkéje a trunzakció 
után 118752. milliárd forintra nő. 


Augusztus közepén jelentette be [ 
Vahi Tamás. az SAP Hungary ügy 
vezető igazgatója a hazai leányvál 
lalat új struktúráját. A korábban ke. 
reskedelmi igazgatóként tevékeny. 
kedő Vah! Tamás július elsejétől / 
lett a cég ügyvezető igazgatója. 
Elődje, Kart Himetzberger nem ma 
rad hútlen az $AP-hoz, a továbbiak. 
ban regionális szinten folytatja pá 
Iyafutását, üzletfejlesztési feladato. 
kat lát el. Magyarországon ugyan 
ezzel a tevékenységgel Török Já. 
nost bízták meg. kereskedelmi igaz. 
arónak pedig Szandier Tibort te. 
vezték ki 

A sajtábeszélgetésen Vahi Tamás 
kifejtette: több mint 100 fő dolgozik 
az SAP Hungarynél, megítélésük / 
szerint a cég életében lezárult a 
piachódítás fázisa, és kialakult az 
SAP nagyvevői bázisa, a mennyísé- ] 
gi növekedést követően a minőségi 
növekedés kerül előtérbe. Céljuk- 
nak tekintik, hogy a már létező fel: 
használóknál minél magasabb szint- / 
re emeljék az SAP-tudást. El szeret- / 
nék érni, hogy az SAP szabvánnyá 
váljon a hazai piacon, de ne csak a 
nagy cégek körében, hanem a kicsik / 
között ís. Eddig az SAP ügyfeleinek 
nagy része, mintegy 65 százaléka a 


nemzetközi ügyfélkörből került ki. 
de a hazat SAP-s tervek között sze. 
repel, hogy növeljék a magyar úgy 
felek arányát. A kialakult megosztó 
son elsősorban azzal szándékoznak 
javítani, hogy nyitnak az államugaz. 


) gatás és a kiscbb cégek irányába 


Ennek konkrét megvalósulása, b 
KKV-csomagjukat (a kis- és köze. 
pcs vállalatoknak szánt megaldásu. 
kat) eddig már 5-6 cégnél bevezet 
ték, év végéig pedig legalább IS 
vállalatnál vezetik majd be 
A további célok között 
Vahi Tamás, hogy a már létező ügy- 
feleiket — többnyire a 200 legna- 
gyobb köréből — át szeretnék állítani 
az SAP új intemetes termékére. 
mySAP.com-ra, Az SAP 
6 felében világszerte már 
az ügyfelek 47 százaléka á 
mySAPcomra. Szandtner Tibor ke 
reskedelmi igazgató szerint jövőre 
az SAP Hun ] ez a szám 
) százalék körül alakul majd. Tapasz. 
zik szerint az SAP ERP rend 
1 dolgozók 10 
elémi. míg a 


milítette 


pénzi 


évének el 
ir át a 


yn 50 


ével az egy cég 
nlékát tudták csak 
mySAP.com-mal a cé. 


munkatársát, Ezt támogatandó, mar 
ketingírontan is egyfajta nyitásra 
készülnek, Bár továbbra ís mérnőki 


cégnek tekintik magukat. mégy 
gondolják. hogy marketnptól 
mát tamulnitk a Mácrosa 
ameilyei egyébként a nemzetközi 


a átthon 
hb 
akar 


Sz. 


A Sybase 
újra feltalálta magát 


Az idei TechWave-en történtekről 
és azok magyarorsi 
kérdeztük Koller Gy 
Kít 
ját 

A TechWave-et (a Sybase-fet 
használók konferenciáját) az idé 
július 31. és augusztus 3. között tar 
tották az Egyesült Államokban. 
floridai Lake Bucna Vistában. há 
momezet résztvevővel 


hatásairól 


ót, az Axis ] 
Sybase üzletágának igazgató. 


John Chen elnök-vezérigazgató ) 
nyitóbeszéde nyilvánvalóvá. tette. 
hogy a Sybaxc következetesen vé 
gigviszi az idei év elejével megkez. 
dett változtatásokat, nevezetesen az ) 
1999-ben kialakított négy technoaló. 
gini központot (mobil és beágyazott ! 
rendszerek, üzletiintelligencia-rend- ! 
szerek, vállalati megoldások, inter. 
net) visszafordíthatatlanul három ! 
üzleti iránnyá formálja át: a vállalati 
portálok, a mobil és vézetéknélküli 
rendszerek, valamint az elektroni 
kun üzleti megoldások üzleti írányá- ! 
vá, 

A lényegét Koller 
György úgy foglalta össze, bogy a 
Sybase az eddig is erős technológiai 
alapra támaszkodva három, piacitag 
máris sikerea ágazatot akart létre. 
hozni, A cég át is strukturálódott 
létrehozta például az tAnywhere 
Solutions jeányvállalatot, s a koráb- 
ban megvásárolt Home Network 
Systems nevű cég tudását kiakná. 
andó, megalapította az elektroni 
kus banki megoldásokkai foglalko- 
76 Financial Fusion leányvállalatot 


változtat 


A Sybasc — jegyezte mel 
figyelő a TechWave-en történt 

újra feltalálra magát: igyekszik 
bővülő piacokon működni, olyano- 
kon, amelyeken máris sikeres. 


A TechWave-en szó eseti néhány 
Sybasc-eredményről is: a legutóbbi 


! negyedév már a kilencedik sikeres 


Kalter G 


órgy 


negyedév volt egymás után, növek 
szik a Sybase lívencbevétele, gyara- ! 
podik a készpénzállománya. A Sy 
base negyedik éve vezeti a vezeték. 
nélküli és mobil-attatbázispizcot (61 
százalékkal, olyan versenytársak ! 
előtt. mint az Oracle, a Microsoft és 
az Informix). Erős webes felhasz; l 
nálótámogatást állított fel. (webes 


Suppazt. Proícssiomals 
1dé ak találi 

Koller György felidézem 
a TechiWa 


6 a Sybasz com portálk. 
dik (a Sybase értelm 
partált h 
atreszabható 


sen integrált info 
zakadatlan működé 

6 a Sybasz Enterpruz 
on Server 3.6 mi 
ködik a Java 2 platform Enterprise 
Ed; 

6 bejelentenek 
webc 


tár 


Applicatti 


denben együtimű 


Powerfulde 


Seszköz béta-változa. 


] Ami a TechWave átthoni vonat 
ut álleti, 


ő ís a Sybase ált; 


kozás 


a magyarországi kép 


negjelőtt há. 
a legfonto 


rom üzleti írányt tartj; 


) sabbnak, s az Axisban az év elején 
létrehozott Sybase úzlotág működé 

( se beváltotta a hozzá fűzött remé 
nyeket. 

) nagy az érdeklődés a szeptemberre 


növekszik a forgalom, s 


! meghirdetett magyarországi Sybase 


Felhasználói . Konferencia . iránt 
) Ezen az Axix partnerei — a Rcuter, 
a KFKL a Siebel, a Dorsum, a 


Síimpletech és a RollSoft — ismerte 
tik saját megoldásaikat (nagyobb- 
részt tehát pénzügyi megoldásokról 
lesz szó). a technológiai előadások 
Pedig a webes alkalmazásfejlesztés. 
ről éx a vállalati portálok építéséről 
fognak szólni. 


S-1 


Már az — elméletileg utolsó napjaihoz ér 
kezest — uborkaszezon sem a; íga 
Egy-két éve ilyentájt még lehetett okos. 
kizfva nyafogni: semmi sem történt a vi- 
lágban, szabadságra ment az egész szak 
ma. sztőbbi. Most meg? Elég csak a; 
egész online közösséget megasztó DVD- 
perben meghozott bírósági ítéletre utalni. 
először. fogalmazódott meg egyértelmi 
tiltás az információhoz való szabad 
el szemben. (Mint ismeretes, a 

perben alperes újságíró honlapjára fel: 
a felhasználók ezzel megkerülhetik a DVD má 
2 a DeCSS-re mutató linkek haszná; 


tette a DECSS kódot 


olyan perpatvarról hallani, mely a 
a cél és az eredmény 


ved ugyanaz: ingyen jutni értékhez , tudáshoz, eszközhöz 
dee tami eset valahogy más 

ul x mással, amid van" elvvel persze még 
e " az ősánternetes, nemex gondolat mára 


mással a másér . $ a folyamat sokak 


Imi tenként üdvöztik. 
megregulázására" tetr első kísér 
a hag 


tia mógótt! Ismételt 


mányas intézményrend. 
n kiderült: a 
zható, jelen- 


dtseirzik van egy aligha beh; 
mérsezéssel szemben. Elegendő pur 

s alaposan fel 
éb próbálkozásnak, mig 
álláspont. ahogy van — minelad- 


vvényen kívüliség felelősségét. 


evénzyé labbizniuk 


Az omline k másik fele a DVD-per kapcsán így inkább 
4 um hetyer foglaló linuxosoknak a pártjára 
ügyvédek előterjesztésűket ismertették — minden 

te ak ki, ezzel is bizonyítva, 


a világháláról, 


mények 


or. Vagy art mond: 
hogy az általa 
ey pedig arra az ál 
Ad stotha az elavult szabály 


tra helye 


az artobák mem szegnk m 


oz madscsul hefészkett ma 
ime kár 


ár az: 


ok folytán kialakult ha. 
ülyen lépések maradnak a 


esetben lehet-e pert indítani min 


émképe miatt aggódókat 
lett atkatmi 


övetségerek a tör 


más dolgotat, amelyek ürügyén 
fellépéstől tehát) 


atamifőte egysége: 


árnyékában egy aprócska hír szinte 
menabb támadás fogalma; 
selekedeté 


furalkodását panaszolja fél, 


élr vagy valóságos jogetlenei 


amely 


erbetúket, a hagyományos szöveg. 
) krrálmányok használatár teszi köretező- ! 
már a weben az automatikusan — és horzá kell 
elezővé tett angol nyelv könzisztem 
ség. akor ígen nagy a baj: út ugyanir a 
eítorcsosítására már valóban a szólássza. 
tom a pongyolaságot, ua tudat. 
meg mem ímerési szándékára építő 
vegyok a neten" állapotot. Még ha lebilincselő szellemi 
1 ís felismerni egy valamikor volt tommunikáctás eszköz rend: 
hakamázsában, urra merénytet a halantzsát tenni meg 
etalomnak. Persze ezt íz lehet, Vélhetően ezt az arat — a fördított evo- 


módom — h 


er köz 


árióét — és lehet járni: először csak ismét követező tesz megtanulni 
makogzi, majd irány a ják lambja, ahonnan vészont egy maga- 
sabér enetűi fe sdlánsv) 


b gyedeiként már izrmészetesen mindenféle mutogatás. 
1 — köktetéssel? — inézkesjük mapi folyó ügyeinket — határtalanul 
abad körálmények közzpette 


Varga János 


e] 


Multifunkciós eszközök 


Fejlődő p 


Dirk Sudhoff, a HIP európai markc: 
tingközpontjának munkatársa az ín. 
togrált irodai eszközök piacán a kit 
és közepes vállalkozások választási 
szempontjainak megismerését célzó 
kutatás eredményeit ismertette egy 
augusztus 22-én Budapesten meg- 
tartott sajtótájékoztatón. 

A kutatás nyolc országra — az 
Egyesült Királyságra,  Franciaor 
szágra. Németországra, Spanyolor- 
szágra, Olaszországra, Hollandiára, 
Finnországra és Magyarországra — 
terjedt ki, és az RS Consulting által 
készített felmérés során 390 vezető- 
vel készült interjú. A válaszoló cé- 
gek 37 százaléka gyártással, 34 szá- 
zaléka kereskedelmi/pénzügyi tevé 
kenységgel foglalkozik, és 75 szá- 
zalékuk a 649 fót foglalkoztató 
vállalkozások sorába tartozik. A ku- 
tatás elsősorban a kommunikációs 
Utak és a kommunikáció hiányossá. 
gai miatt fellépő problémákkal fog: 
lalkozott, így az első kérdéskör a je. 
lenleg használt kommunikációs for: 
múkra terjedt ki, 


Ma a telefon vezet 


A válaszokból kiderült, hogy a 
legelterjedtebb módszer még ma is 
a vezetékes telefon, amelyet a fax, a 
mobiltelefon, a személyes kommu- 
nikáció követ, az elektronikus levél 
és a papír alapú kommunikáció pe. 
dig a középmezőnyben foglal he: 
lyet. Gondot jelent ugyanakkor az 
információk közötti átfedés, a fek 
mérések szerint ugyanis egy Úgy 
elintézésénél . párhuzamosan . több 
csatornát is használnak, és a vála- 
szolók közel 40 százaléka azt már 
felismerte, hogy a többes üzenet el 
vonja a figyelmet a főtevékenység. 


ról. Hár RO százalékuk szerint az 
elektronikus. kommunikáció . hasz: 
nálatának növelése a jövőbeni siker 
előfeltétele, de ma még csak $3 szá; 
zalékuk használ PC alapú faxot, 30 
százalékuk . alkalmaz . elektronikus 
levelet. A változtatási folyamat haj. 
tóereje pedig az információcsere 
biztonsága, valamint a híbák/kom- 
munikációs félreértések kiküszöbő- 
lése iránti igény. 


A papír továbbra is alap 


Mindezek a tényezők azonban nem 
befolyásolják a nyomtatók szüksé 
gességének megítélését. Így a vála- 
szolók 66 százaléka úgy véli, hogy 
üzleti tevékenységéhez mindig. ís 
szükség lesz papírra, elsősorban 
archiválási és jogi okokra visszave- 
zethetően, sót egy francia válaszadó 
egészen odáig ment, hogy kifejtette: 
,a nyomtatott kommunikáció meg- 
bízhatóbbr, A felmérés szerint e 
tekintetben a franciák nincsenek 
egyedül, mert például a holland vá- 
laszolók 70 százaléka egyáltalán nem 
húsz a papír nélküli iroda megvaló- 
sítharóságában, és az elektronikus 
kommunikációt szívesen és széles- 
körűen alkalmazó finn válaszolók 
86 százaléka is elengedhetetlennek 
ítéli a papír — azaz a nyomtató — 
használatát. 


Hátrányban 
a többíunkciós eszközök 


Mindez azonban csak a hagyomá- 
nyos nyomtatók iránti igényt mutat- 
ja, mivel a multifunkciós termékek 
— amelyek egyesítik magukban a 
papír alapú kommunikációs csator. 
nákat — még jóval kevésbé elterjed. 


jiac 

tek. Így például bár az olaszok hisz. 
nek a papírfelhasználás csökkenésé- 
ben, de csak 25 százalékban hasz. 
nálnak integrált eszközöket, derült 
ki a felmérés egyik pontjából, Nem 
sokkal jobb a helyzet az Egyesült 
Királyságban sem, pedig itt a vás 
laszadók 37. százalékának naponta 
kell átalakítaniuk nyomtatott infor- 
mációt elektronikus úton ís kezelhe- 
tő anyaggá. 

A többi országban sem éppen ró- 
sás a helyzet, így például Fran- 
ciaországban csak a válaszadók 20 
százaléka használ többfunkciós esz 
közt. Magyarországon pedig — mint 
azt kérdésünkre válaszolva a HP 
Mogyarország munkatársai elmond- 
ták — a multifunkciós eszközök pig: 
ca évente néhány ezer készülék el- 
adására korlátozódik 


Biztató jelek 


A jelen kevéssé vidám számait a jö 
vő irányait sejtető válaszok teszik 
szebbé. Így a válaszadók 30 százn- 
léka már úgy látja, hogy a lapolva- 
Sási és másolási funkciók beépítése 
növeli a nyomtatók értékét, a min 
den lehetőséget egyesítő termékek a 
brit válaszolók 82 százaléka sze- 
rint komoly piaci előnyre tehetnek 
szen, mert e piacon a legnagyobb 
sz igény a nyomtatott anyagok 
celektronizálása és elektronikus 10- 
vábbítása iránt, márpedig ez a leg- 
jobban integrált eszközzel valósít 
ható meg. Végül, de nem utolsósor- 
ban a helymegtakarítás is nagyon 
fontos tényező e kis- és középválla. 
lati körben, márpedig ebben a mul- 
funkciós eszközök verhetetlenek. 


Révész Gábor 


Felvásárolt 


ügyfélállomány 


A Concorde Énékpapít RL. az el 
múlt hetek tárgyalásait követően 
megállapodott a Procent Befektetési 
Ru.vel. hogy felvásárolja annak 10 
czer fős ügyfélállományát, teljes 
Hókhálózatát és egyes eszközeit. 
Az állományátruházási szerződés a 
PSZÁF jóváhagyásával válik majd 
hatályossá, az engedélyezési eljárás 
várhatóan mintmum 30 napot vesz 
igénybe. Az átmeneti időszakban a 
Procent ügyfelei váhozatlan feltéte- 
lekkel vehetik igénybe a cég szol. 
gáltatásait. A Procent Rt. tulajdono. 
Sai azért döntöttek az ügyfélállo. 
Mány átruházása mellett, mert meg 
szerzett tapasztalataikat más üzleti 
területen szándékoznak hasznosíta- 

s te akarják szüntetni a befekte. 
tési szolgáltatási tevékenységet 

A Conxorde a - Procent teljes fiók. 
hálózatát átvéve — saját fikjain, il. 
leve internetes kereskedési rend. 
szerén keresztül biztosítja a Pro. 
cent-ügyfelek számára a kiszolgá. 
lást, így azok egy piltanatig sem 
lesznek korlátozva rendelkezési jo- 
zukban. A Concorde számos új be. 


fektetési lehetőséget és szolgáltatást 
ís kínál frissen szerzett ügyfelei szá- 
mára, így a magyar és külföldi tőzs. 
dei értékpapírokon felül 14 külön. 
böző befektetési alapot, hazai és 
külföldi állampapírokat és vállalati 
kötvényeket vásárolhatnak. Az át- 
vételt követően nemcsak a Procent. 
Online, hanem a Procent összes ügy. 
fele automatikusan igénybe veheti a 
ConCórde Direct internetes szolgál. 
tatását (nwwcd.hu), ítt a nap 24 
órájában . adhatják . megbízásaikat, 


olvashatják a Concorde legfrissebb 
Piaci információit és elemzéseit, 

A Concordc-nak — a Diana, a Pa; 
kett Bróket, a London Bróker és a 
Magyar Befektetési Rt. ügyfeleinek 
átvételét követően — egy éven belül 
ez már az ötödik jelentős akvizíció- 
Ja. Az átvétellel a Concorde aktív 
ügyfeleinek száma meghaladja a 25 
ezer főt, s ezzel a kisbefektetői pin- 
con az egyik legerősebb piaci pozí- 
ciót célozza meg. 

MA. 


Flextronics-kézben a JIT.—— 


Felvásárolja a JIT  Holdíngsot a 
Plextronics. A részvényeserével le. 
bonyolított üzlet értéke mintegy 
640 múllió dollár, és ha minden a 
tervek. szerint megy, novemberre 
zárható le a tranzakció, 

A bérgyártás terén a világ 17. leg- 
nagyobb cégének számító JIT-nek 
mintegy négy és fél ezer alkalma- 
zottja van, gyárakat működtet több 


távol-keleti. országban . (Malajziá- 
ban, Kínában, Szingapúrban), val; 
mint Magyarországon. 2000. már. 
€ius 31-én véget ért pénzügyi évé- 
ben $62 millió dollár bevételt ért el. 
Különösen vonzóak a Flextronics 
számára a JIT Észak-Kínában lévő 
gyárat, meri az ottani piac robba. 
násszerű fejlődés elé néz. 


LG. 


vezőek az előjelek: ott a nemzetközi 


ben kedvező a helyzet; a COMSYS 
előrejelzése szerint a következő Öt év- 
ben Észak-Amerika vezet majd. A ta- 
nulmány Szerint 2002-g az észak- 
amerikai TDMA-piac éves kereslete 
meg fogja haladni a 100 azer termi- 
nált, d a többi térségben is erótoljes 
losz a növekedés - elsősorban az ín 
tenetes forgalom és a nagyvállalat 
Szaktor jóvoltából; ezeket a forrásokat 
"a VSAT-piac eddig jórészt nem hasz. 
álta ki. (IDGNS Boston) 
További híreink 
www szamítastoohoika hu 


Licitek milliárdokért 


nyára igaz a mondás, mely sze- 

rint a távközlésben a legkisebb 
Pénz a milliárd, mint most, armikor 
már a második országban adtak 
szolgáltatók dollártízmilliárdokat a 
jövőbeni — barmadik generációs — 
szolgáltatások Iicencdíjaiért. A licit- 
be beszállókat természetesen nem 
a technológiai újdonság izgatta. 
Sokkal inkább az, hogy az UMTS 
nevű szabvány nemcsak a hangmi: 
nőségben hoz újat, hanem utat nyit 
a mobil-videotelefonnak és a nagy 
sebességű adatátvitelnek. ez pedig 
a teljes éékű intemetelérés egyik 
alapfeltétele. Maga a gondolat — 
mármint, hogy egy távközlési szol- 
gáltatás lehetőségéért aukciót ren- 
deznek — természetesen a tengeren. 
túlról ered (nyilvánvalóan ott ís a 
bevételmaximalizálás lebegett cél 
ként a hatóság előtt), de mint azt 
az angol és a német példa mutatja, 
Európát sem kell félteni. 


Az első helyszín 


Az első európai helyszín Nagy-Bni. 
tannia volt. Március elején egészen 
szolidan indult meg az aukció, de 
április elejére már elérte a 10 mil, 
liárd fontos összesített értéket, Vé. 
gül az utolsó forduló előtt már csak 
hat cég maradt a versenyben, közül; 
lük utolsóként az amerikai Cres 
cent és a France Telecom-NTL 
konzorcium szállt ki. Végül is az 
AA" licencet — amelyért csak olyan 
cég szállhatott versenybe, amely ak- 
kor nem volt jelen a brit piacon — a 
kanadai Telesystem nyerte el 4.38 
milliárd fontért, a B" a Vodafone 
tulajdonába jutott 5.96 milliárdért, a 
BT a ,C" licenc tulajdonosa lett 
4.03 milliárdén, a D-t pedig meg; 
osztották az One2One és az Orange 
közört 4, illetve 4.1 milliárd fontért. 
Így összességében a cégek 22.47 
milliárd fontot — azaz mintegy 35 
milliárd dollárt — áldoztak az elvi 
jogéni. Ennek fényében nem csoda, 
ha az elemzők első kérdése az volt, 
hogy a további lényegtelen" téte- 
lek — hálózatépítés, adók, munkabó- 
rek — figyelembevételével mekkora 
árakat is kell majd szabni a rentabi, 
lításért. E kérdésre azóta sem érke- 
zett válasz, és azt sem lehet tudni, 
hogy mikor derül ki: mennyibe ís 
kerül valójában az egész. 


A visszalépés: 
Hollandia 


Váratlanul rövid idő — összesen 13 
nap — múltán két licitáló ís visszalé: 
pett, így most mindössze öt régi és 
egy új mobilszolgáltató maradt ver 
senyben az öt új hollandiai 3Gi li. 
cencért. Az első nup végén, a kilen 
cedik kör után ís összesen 1011 
millió guldenen állt meg a licit. A 
versenyben maradó VenaTel 3G. 
nek kétségei támadtak az aukció 
tisztaságát illetően, miután visszaló- 
pett a Hutchinson 3Ci Netherlands 
€s az NTL Netherlanás, A holland 
Távközlési és Postai Főigazgatóság. 
az aukció szervezője azonban nem 
Tárott semmilyen problémát, Van 
őz licenc, van hat licitáló, ez még 
verseny", vélekedett a szervezet 
szóvivő. asszonya. Végül amilyen 
rosszul kezdődött. ugyanolyan rasz- 
szul ís állt le a licit, a végén az erő. 


VE: sohasem volt any. 


sen csalódott holland állam a remélt 
8.5 milliárd dollár helyett csak 24 
milliárd. tulajdonosává lehet majd, 
és ezzel elszállt az az álom is, hogy 
a bevételből lerudják majd az állam- 
adósság jelentős részét 


Az olaszok indulnak, 
a franciák mérlegelnek 


Augusztus elején az olasz kormány 
ís nekikezdett az aukciónak. Ók öt 
új szolgáltatóban gondolkodnak, és 
a jelentkezőknek az első körben 

amely szeptemberben indul - egyen. 
ként 1.9 milliárd dollárban szabták 
mcga licit alsó határát, s ezi az Össze: 
get az első 10 licitkörben legalább 
100 millió dollárral kedi emelni. E4- 
dig hét konzorcium érdeklődött az 
új UMTS licencek iránt: a Telecom 


Ttalia Mobile: az Omnítel és a Wind 
által létrehozott Blu (ebben 20 szá. 
zalékos részesedése van a BT-nek). 
a Dixát (emögött az Agnelli családi 
holding, az IFIL. valamint a Pirelli 
És a Banca di Roma áll); a szárd ín- 
teretszolgáltató, a Tiscali által ve- 
zetett Andala, valamint az Atlanet 
(a spanyol Telefónica részvételével) 
Az olasz kormány mintegy 12.§ 
milliárd dollárt remél az aukciótól — 
nyilvánvaló, hogy a tervekre erősen 
bátott a holland kudarc. de a ver. 


Augusztus 16-án a Motorola ma- 
gyarországi képviseletének egy hó- 
napja kinevezett igazgatója, Szalay 
Péter tartot sajtótájékoztatót Buda. 
pesten. 

Mint elmondta, véleménye sze 
rint a korábbinál, hangosabbnak 
kell lennie a magyar képviselet; 
nek", Most ugyanis nem mindig lát; 
szik, hogy a cég mely területeken 
milyen eredményeket és sikereket 
én el itthon és a világban. A hazai 
sikerek közül Szalay Péter a Wes. 
tellel közösen megnyított Enternet 
Úzletet emelte ki, ahol a vezető 
technológiák legújabb termékered 
ményeit próbálhatják ki és vásárol 
hatják meg az érdeklődők. Ugyan- 
csak komoly eredmény, hogy a ta 
valyihoz képest mintegy 10 százalé- 
kos növekedést látnak reálisan a 
magyarországi mobiltelefon-piacon, 
oz számszerűsítve 200 ezer darab 
körüli készülékszámot jelent majd. 

Ma a mobiltávközlés egyik legna- 
gyobb kihívása az intemetezéshez 


seny még mindenképp nyitott A 


lehet, hogy Franciaooszágban és 
aukció lesz a dologból, merthogy ők 
erodetleg pályázatokban gondol 
kodtak. és ezek legfőbb elbírálási 
szempontja nem az ár, hanem a mű 
szaki tartalom lett volna A végleges 
döntést természetesen nem kapkod. 
ják el, mert bár a pénzügymisz. 
ténum és a hírközlési kormányzat 
! augusztus elejére ígért választ, de 
! ennek most még semmi nyoma. 


Németország: rekord 


Augusztus elején — legalábbis az el 
ső hírek szerint — rosszul indult az 
aukció. A második licitkór urán 


ugyanis az együttes kínálat összege 


pozitív" angol példán felbuzdulva 


csökkentene az addigi menráls b 
cít mértékét (fordulóskézs 10 he. 
lyet elég csak 5 százalékkal emelni 
a kínált összeget), mert a bét Vicitáló 
közül az egyik visszalépett 
Aggusztus 17-én lezáruh a pályá 
at, § ennek eredményeképpen hat 
német cég üzemeltetheti majd a 3G 
rendszereket Némesországban. Az 
általuk fizeteg Összeg 47 millárd 
Gollár. A győziesek: az £-Piux Hut. 
chuson; a Growp 3G; a Mannesmann 
Mobilfszak. AG; a MobiCom Multi; 
media (a France Telecom És a Mo- 
bilCom közös vállalkozásai: a T 
Mille és a VIAG Intetkom. Min 
! den nyenes 2020-ag használatba kap 
a rádióírekvenciák közl két, őt mi 
) zahertzes blokkot, ezek 
sége a készülékek és az állomások 
közösi ezimdkét irányban 
így alkalmas a vidsotelefonok és a 
vállalati hálózatok elérésére. A 
győzteseknek joguk van bezevezzi 
az aukció következő fordulós 
1 


ávszéles 


ahol 


csak egymilliárd dollár volt. Rásdá. 


( sul a következő frissítésekből kide. 


rült, hogy két licitáló visszalépett. : 


ettől az Összeg a hetedik kör végére 
még a 900 millió dollárt sem érte el 
A folytatás azonban azt bizonyítot 
ta, hogy nem kell sok pályázó. elég. 
ha a meglevőknek van elegendő 
pénzük. A 140. forduló után a Heit 
összege elérte a 37 milliárd dollárt — 
azaz meghaladta az angitai licit 
eredményét. Ezt követően a német 
távközlési és postafelügyelet az 
aukció folytatása érdekében felére 


szabványú szolgáltatás bevezetésé: 
vel lehet kielégíteni; a Motorola ed; 
dig három távközlési társaságnál — 

Angliában, Németországban és T 
rökországban — helyezett üzembe 
ilyen rendszert. Jelenleg további há 
rom helyszínen dolgoznak. és úgy 
látják, hogy az év végéig akár Ma. 
gyarország is felkerülbet a listára 
Ezzel öszefüggő hír, hogy a szoká 
sos ciklusidőnek megfelelően ismét 
napirendre került az új telefontípu. 
sok bemutatása. Ezek közül az 
egyik újdonság az FM-rádiós fül 
hallgatókészlettel in kiegészíthető 
V2288; érdekessége. hogy a fejlesz. 
tők szakítottak a hagyományos 
szögletes készülékkülsővel, Ugyan. 
csak nagyon fontos tulajdonsága 
c készüléknek a WAP-képesség 
amely már mognyítja az utat a 
motilínternet felé. 

Em követően Szalay Péter el 
mondta, hogy Tom Szöke — aki 
mindeddig a képviselet igazgatója 
volt — jelenleg az EMEA régió 


elégséges adatátviteli sebesség meg- 


toromtése. Ezt az igényt a GPRS 


(amelybe Magyarország ís beletar- 


an frekvenciabozat pályázhat 
mak meg. amelyeket az aszímzmetri- 


kus nagyságú adatátvitellel működő 


(webes bóngészés, letöltés) szolgál- 


Mi lesz nálunk? 


Amennyiben a kormányzat hírkóz 
) lés-polútika irányításának v 
nem jár együtt a tervek felülvizsgs. 


latával ís, akkor elvileg 2002 előe 
nem jelenik meg Magyarországon 
UMTS-tender. Nem ís jelenhet 
) meg: a három szolgáltatóval — bosz 
szas tárgyalások után — megkötött 


szerződések piacvédelemtben része 
) sítik a cégeket, mert bár nálunk ter 


) mészeteszn nincs szó dollártízmil 
] Tiárdokról, de az tény, hogy a be6i 
) zetett k a piac méretéhez ké 


pest nem tekinthetők alacsonynak 
! Ennél közelebb az adatátviteli 

célokat szolgáló frekvenciák aukció. 
veztek. Abban 


van 


ja, amely 
( csak reményk: 
mányzat önmegtartós 
folytat, és valamily 
akadályozza a licitek elszabadulását 


Révész Gábor 


Erősítés több területen 


felel, Ma 
cég rövidesen megnyitandó szoft 
verfejlesztő központjának  helyki; 
választásán dolgozik. A helyszi 
nért Magyarország mellett már csak 


( ségéén És irodája is 


gyarországon lesz. Szöke jeleni 


Lengyelország van versenyben. Ma 
) gyarországon pedig a mobiltelefon. 
gyártás mian Debrecen az egyik 
jelölt, és további tárom főváros 
közelív település van a listán. Ertól 
valamennyire független az Akadé 


( miával kötött együttműködési szer 
] ződés, amely saját útján fejlődik 
tovább 


Végül az utolsó témaként u ké. 
szenléti szervek. biztonságos kom 
munikációját szolgálni képes TET: 
RA rendszer megvalósításáról csett 
szó. A cég képviselői elmondták. 
hogy a világban a Motorola eddíg 
mintegy egymilliárd dollár értékben 
kapott megrendelést hasonló rend: 
szerek szállítására, és Magyarorszá- 
fon ís több bemutatót tartott már. 
Most már csak türelemmel várja a 
fejleményeket. 


tozik) szoftverfejlesztési tevékeny: 


R.G. 


Tovább tart a bevásárlás 


Akvizíció vagy inkvizíció? 


Nem is volt olyan régen, amikor 
a fejlesztést. Ma 


iszont inkább felvásárolják az új megoldások sz: 


nem várt, rejtett kiadásokkal jár együtt a bevásárlás. Zimányi Katalin elemzése 


jért vállalkoznak akár több ! a Growth Networks 355 millió dob 
árd dolláros akvizícióra ! láron tervezett megvétele a me 
v elekomrmuniká- ) ző 14 hónap 21. felvásárlásának 


a Cisco elnök: 
bruárban úgy fi 


KeF oldala galmazott, hogy az év vé; 
lóbb, minél Aj bb 20.25 további cégfelvásár 
Szakértők a tőkeerős vállalat e 
k f x Computerworid 
A mű [ re adatok szerint a 
k 1 a nettó nyeresé 
maar les A nyerő módszer 
Iroup elemzője állítja, hogy nem 


ikével rendelkezik a 


végre felvásártásait 


m sikert J 
b n a technoló, 
c 4 révén hozzájut 
4 Slaby tapasztalatai azt mutatják 
kár  k már honszabb-rövidebb 
. Pattnerként együtt dol 
ák, hogy mennyire illesz 
ik a. ala ) kedik a parmer technológiája, me 
É heszé vállalati stílusa a Cisco elkép 
assa. ak elésesbe és mindennapi üzleti gya 
r ui kortatába 
k úaC Michael Speyer, a The Yankce 


Group elemzője azt tartja külesfon- 


p y ágúnak a cég stratégiájában, 
belevásárolt ís. Cope ! hogy minden piacot uralni próbál, 
utoljára febmáz vé; ahová csak belép. Peter Alexmdder 


Cisco vállalati hálózati technoló. 


jós elnökhelyettese sze. 
bőven 


giákért fele 
szektor 


rint a szolgáltatói 
nyújt lehetőséget a cégnek a további 
terjeszkedésre. Slaby azt jósolja. 


öt éven belül a Cisco fő ügyfe 
gencia minden előnyét 
következő 
nek. 

a framinghami 
rk W 


ló nerációs 


gáltatók les 


szerint a kellőképpen átgondolt fel 
vásárlást követő gyors integráció 
nem az egyedüli nyerő módszer 
Sokszor jóval célszerűbb megoldás. 
nak bizonyul, ha az egyes üzletága 
kat nem beillesztjük, hanem elle 
kezőleg: leválasztjuk az anyaválla 
latról (angol szakszóva 

Tolly szerint az in 

a. kommunikációtechnológiai . ipar 


nagyjai egyszerre jeleskednek mind 


két műfajban kerdes, 
hogy miképp magyarázzák meg a 


k 1 a vállalat 


Az már má: 


1 ellentétes üzleti lép 


John (Chamber (jobbról a második) vállalatvezetők társaságában 
Fotó: IDGNS Image Bank 


ulajdonosoknak, v 


1 TÉSZVÉ 


két cég összeolvad, vagy 
történik, a kiadott sajtó. 
nyilatkozatok és a részvényeseknek 


x 


tes eróvel a korábbinál nagyobb ha. 
szerepelhet a piaci 
vemenyben. Ezt a magyarázatot ál, 


tékonysággal 


taláhan igen jól fogadják a rulajd 


nast 
De 


ak , miért ís ne tennék? 
azt hogyan lehe 
alkalornadt 
hasítani a cégből, € 
rabot" önálló üzleti egységbe, spi 
Ma kell átmente 


pegmagya 
n le ís kell 
da. 


ú7 Kényelmetlen 
elismerni, 


attól még igaz a válla 
latnövekedésnek ís vannak határai 
A Nortel elnöke, David House nem 
sokkal beiktatása után le is köszönt. 
mondván: képtelenség hatékonyan 


] irányítani vagy változta 


a nagy távközlési vállalatok zömében még házon belül oldották meg a kutatást és 
is állítóit, még olyan esetekben ís, amikor sokszor 


úsokat esz 


közölni agy olyan vállalaton, amely 
több mint 70 ezer alkalmazottai dol. 
gozik. 


Ha valaki, hát Tím Wríghr tudja, mit 
ís jelent az akvizíció. A CD-ROM. 
okat kiadó SoftKey cég technoló 
£iai főnökeként több mint 20 felvá. 
Dnto- 


Aást élt át, Szerinte az a leg 
sabb, hogy a felvásárló vállalat a 
már meglévő termékcsaládjába il 
leszkedő vagy azt jól kiegészítő ter 
mékekhez, technológiákhoz és szol 
gáltatásokhoz Wright, aki 
már jó ideje a Lycosnál dolgozik (a 
ikai igazgatója) 

mondja, hogy nem csak a Cisco fel 


jusson 


ég inform azt 
vásárlási stratégiája vezethet ered. 


A Lycosnál szerzett tapasztalatai 


( azt mutatják, hogy úgy is lehet sike: 


ha a 

cég — az 
tőségek kere. 
tein belül — megőrzi ön. 
állóságát A dot.com: 
világban különös jelen. 
ő bír ez a filozó. 


kvizíció, 
olt 


fin, hiszen az internetes 
cégek általában maga 
sam kvalifikált, kreatív 


önálló, a zabolát rosszul 
tűrő, a szorító keretek 
között gyengén teljesítő 
alkalmazottakkal 
goznak 

Wright elmondása sze. 


dol. 


tratégiát alkal; 


a dotcom cégek 
sát. követően 
Parányi cé 


ket jószerével érintetle 
kát pe 
vegőt venni hagy 
jú. Csak egy példat a 
Lycos 1999 novembere 
ben 207 millió dollárért 
vette a Gamesville 


nagyobb: 


me 
com elnevezésű ját 
szórakoztató 

Ahelyett, 


jdszeresen beda. 


szó" és 


webhelyet. 


struktúrába 
hi 


sem hagyta. 


vagy hierarchiába, hagyti 
folytas 
Hasonlóképpen cselekedett a Hot 
ikor 
hely megőrízhette autonómiáját, és 
ma mind a Lycos, mind a HotBot a 
10 legkeresettebb kere 
ján. szerepel, 


gy ott 


a, ahol abba 


Bot megvásárlás a kereső web 


ely lístá. 
Valójában. csak vir. 


tuális. versenytársak, hiszen össze: 

öigoznak, látogatóik száma pedig 
együttesen több, mint ha összeöl 
vadva próbálnák megnyeri 


nak az online használókat 

atikai főnökként Wright 
Öbbek között az a feladai 
Lyeosnál, hogy kid 


yes 


gozza az 
felvásártásokat követő technológiai 
okat. 
közelebbről. megvizsgálni, 


Flőször megprótálja 
miképp 
működnek a dolgok a megszerzett 
cégnél, azután eldönti, hogy kell-e, 


érdemes-e az Ő területéhez kapcso: 
lódó változtatásokat végrehajta 
Wright elmondta, leggyakrabban az 
jelenti a gondot, hogy beletelik egy 
időbe, amíg meg tudja értetni az új 
emberekkel: nincs miért aggódniuk. 
majdnem minden marad a régibei 

át jelentenek a 


pit azán kivételes. 
nek mondható anyagi helyzetüknél 
rendszerint nem éreznek 
különösebb. mot hogy 
dolgozzák magukat, Őket ál 

zért fizeti meg 
y csendben, békességben távoz. 
nak a cégtől. 


fogva 
jót 


arra, 


Lycos, 


Ji Elemes korszak 


David Möschella, az amerikai IT 
szakra guruja úgy tartja, az inform 
] ció- és kommunikációtechnológiai 
( cégek körében végbemenő akvizi 
I obb publicitást kap. 
nak, mint amennyit valójában meg; 
érdemelnek. Moschella szerint az 
lemzések kivétel nélkül mind a fel 
vásárlások nyomán létrejövő vagy 
éppenséggel létre nem jövő integrá- 
cióról szólnak, és figyelmen kívül 
hagyják azt a körülményt, hogy — az 
internettel a hátunk mögött 
duláris IT-ipar korszakát éljúk; 
A számítástechnika hőskorában a 
nagyok (Moschella az IBM-et, a 
Digital Eguipment Corporationt és a 
Unisyst hozta fel példaként) verti 
) kálisan integrált gyártók voltak: ma: 
maguk 
írták szoftverüket, és fejlesztették ki 
értékesítési és szolgáltatói há: 
! ózátukat. A PC-korszak kezde 
is üzleti struktúrát fokoza. 


ciók jóval na; 


guk építették hardverüket 


a vertík. 


san felváltotta a horizontális szer 
kezet, Ehhez az időszakhoz az Intel, 
a Microsoft, az Oracle 
tems, a Compag Computer és a Sen 
gate Technology nevét kapcsolja 
Moschella az IT 
ipar egyes speciális szeleteit képvi 
elik. 

A guru szerint ma leginkább a 
dezintegráció korszakát éljük, És 
hagyományos IT, ha 
nem minden technológia által vezé. 
relt területen, például a bankszférá. 
ban, a lap- és könyvkiadás, a zene. 
ipar, a biztosítási szakma, az egész 
Az 
z online 


a Cisco Sys 


A felsorolt cégek 


nem csak 


ségügy vagy oktatás területén. 
bbi pél 
oktatás 


lebontja a hagyon 
integrált. tananyagstruktúrát 
manként megkérdőjelezi a valós 


idejű tanár és iskola jelenlétén 
szükségességét. az intemeten elér 
(hető  kurzasokat önlíne oktatási 

zolgáltatók garmadája értékesíti. és 
így tovább, Az információtechnoló- 
fiai iparban az erőforrás-kihelye. 
zés, az ASP-k és a külső szolgálta. 
ták megjelenése mutatja, hogy a jó. 
( vőben sokkal inkább elemekkel, 
) mint egésszel kell számolnunk. 

(Akit részletesebben ís érdekel a 
téma, az a dmoschellaGtearthtink 
net címen érheti el David Moschel 
lát. A Szerk ) ae 


jegyzet nem alkalmazásokról fog szólni 
hanem a világ megismerhetetlen voltáról, a 
létezés tragikumáról vagy - Schopenhauer 
nyomán — az élet semmisségéről és győtrel 
meiről énekel, Eleinte a szerző még remény 
kedik, ezért a szöveg első része apollói derűt / 
Erzsébet-kori rém 
hajlamos, 


Ez 


sugároz, később azoni 
drámába fordul át; aki dep 
keressen valami üdítőbb szöveget, vá 
mondjuk Király István (Stephen King) kollé 
ga úr horrortörténetei közül, bármelyiket is 
veszi elő, az vidámpark lesz ahhoz képest. 
ami alant következik 

De, mint mondtam, az elején még optimús 
ták vagyunk. 


ASSZON 


Ahogy arról a múlt hónapban már volt szó, ! 
meglehetősen utálom a telefont, ha lehet, el is 
kerülöm a használatát, ellentétben mintegy 
hatmilliárdnyi felebarátommal, akik 
beszélni akarnak, és nemcsak egymással, h 
nem olykor sajnos velem is. Mindegy ezek 
nek, hogy mi van, telefonálnak ramadán ide- 
jén és szeplőtelen fogantátáskor, Nagybol- / 
dogasszony napján és bányásznapon, jom 
iplálás világnap 
ámap, este, éjjel 
és hajnaltájt. Setét van, de valahogy megtalá 
lom a vijjogó készüléket, 
utóbbira rájllesztem a kagylót 
lal egy hang, amely 
nem ismeretlen, és azt tudakolja, hogyan lehet 
ely tartalomjegyzékét. ki 
atni 

A hang tulajdonosa előző éjszaka még ná 
Jam vedelt, most hajnali fél nyolc van, de ő 
már alkönyvtárakat nyomtatna. 
Egyébként a hívó fölöttébb na 
r, mindenhez ért, de legjobban az informa: 
tikához, van neki honlapja, JavaScriptekkel 
teletömve, viszont cicázoti már a Javával, sőt 
azt hiszem a Cs-4-szal is, ám az Ő feje se káp- 


folyt 


kippurkor és az anyatejes 


ján, továbbá szombaton. va 


sőt a fülemet is, 


abban megszó- 


számomra egyébként 


alkönyvtár 


eszű em. 


talan. Mint ahogy az enyém se az, főleg nem 
szombat hajnalonként, így hát azt mondom. 
vannak erre való segédprogramok a hálón, 
nyomozzon szép szorgalmasan, aki keres, ta: 
1ál 

Persze ha nekem kéne kínyomtatnom egy 
alkönyvtár tartalomjegyzékét, akkor nyilván 
beírnám a prompthoz, hogy dir 
de hát ezt nem közlöm a hívóval, részint mert 
aki pitymallatkor baromságokkal ébreszt, az 


1. kép, Az Office átszabott Open párbeszédablai 
sújt, ahova költ 


csak keresgéljen a hálón bizalommal, részi 
meg azért, mert aki arra szocializálódott 
hogy sorsának valamennyi problémáját a era. 
fikus felületen kell megoldania, az fölfogni se 
tudná, hogy a boldoguláshoz néha rövidebb út 
vezet 


Mind 


hogy ezen rövi: 


n esély megvan ari 


README.AUG 
elkemben kis rőzse-dalok 


debb utak a sokaság előtt n 
djanak 
Véletlenül látom meg az egyik napilapban 
az ECDL vizsga belekukkantok 
ak-nocxak. 
Ezt olvasom: 
OPERÁCIÓS RENDSZER ÉS 
FÁJLKEZELÉS — 2. MODUL 
A vizsgapéldatár 50. feladatlapja 
A. 
Hozza létre a következő 


ökre zárva 


anyagát, 
noc 


Önyvtárszerkezetet 


rag 

létre az A: meghajtó VIRAG 
kt a egy szöveges fájlt, amelybe írjon 
bele egy virágnevet, A fájl neve legyen 
NOVENY. DOC. A fájlhoz rendeljen R és H 


antribátumot! 
Ez volna tehát a feladat, 
megoldást 


most nézzük a 


Nagyon tanulságos. 
Azt mondja, hogy 
1. Indítsuk el a Windows fájlkezelőjét. 
] Kattintsunk az egér jobb gombjával a Start 
gombra és válasszuk az Explore (Intéző) me 
nüpöontot. Ha szükségesnek tartjuk, maximali 
zálhatjuk az ablakot. 
2, Lépjűnk át az A: meghajtóra, 
3. Hívjuk meg a File/New/Foldc 
Mappa) menüpontot. 
4. Gépeljük be az ALKOTO szót és üssünk 
Entert 
5. Hívjuk meg a Fil 
Mappa) menüpontot 
6. Gépeljük be a VIRAG szót és üssünk 
Entert. 
7. Kattintsunk duplán az ALKOTO map- 


CEágYÚj 


NewfFolder (FájVÚj 


pá 
8. Hívjuk meg a FilefNew/Folder (FájVÚj/ 
Mappa) menüpontot. 

9. Gépeljűk be a FESTO szót és 
] Entert 

10. Hívjuk meg a File/NewFolder (Fájl/Új 
Mappa) menüpontot. 

11. Gépeljük be a SZOBRASZ szót és üs. 
sünk Entert 

12. A következő lépés egy fájl létrehozása 
és elmentése foppy lemezre, Kattintsunk 
most a Start gombra anélkül, hogy kilépnénk 
az  Explorer-ből  (Intézőből), 
Programs/ Accessories-ból (Progr 
mok/ Kellékek) válasszuk a Notepad. 
et 

13. Gépeljünk be egy virágnevet. 

14. Hívjuk meg a File/Exit (Fájl/ 
Kilépés) menőpontot és válaszoljunk 
Igen-nel (Yes) a mentésre vanatkozó 
kérdésre, A fájlnévhez írjuk be aXwi 
ragmoveny doc és üssük le az Entert. 
[As 

15. Ha nem az Explorer (Intéző) ab- 
lak lenne az aktív ablak, akkor a Tál 
cán válnaszuk ki az Intéző gombját. 

16. Az A. rész utolsó részfeladata a 
fájlt R és H attribűtummali ellátni 

17. Keressük meg a fájlt a VIRAG 
könyvtárban, majd az egér jobb oldali gomb 
jával kattintsunk a fájl nevén és válasszuk a / 
Propertios (Tulajdonságok) menüpontot. ÁT 
lítsuk be a két attribűtumot." 

Tehőt a feladat tizenhét lépésben, kábé úgy ( 
negyedóra alatt meg is oldódott, erre még ) 
majd visszatérünk. Most inkább arról, ami az ! 


üssünk 


kat oda 


érzéke ilisabb lelkeket nyilván 
zívgyökéren ragadja, hogy tudniillik ez 


egész vizsgaanyag a Windows és a MS Office 


ebb, szul 


használatát követeli meg, azaz minden szé 
gyenkezés nélkül egyenlőségjelet tesz a rend 
valamint az irodaú 
Ter 


es fájtalni. 


szer és a Windows közé 
p és az MS Office közé 
zi szabad. sót szük. 


programcsot 


de ettől az a bizonyos egyenlőségjel m 
marad, mert ott ís volt eleve. Megnéztem pél 
dául, hogy azok akik 
szoktak látogatni az Élet és Irodalom web. 
állomására, 
használnak, nos, nagyon is sokfélét, 
Macintosh. Linux, IRIX, SunOS, OS/2. AIX. 
HP.UX és egyebek, ez Így együtt adja a láto- 
gatók kevesebb, mint hét (hetes) szá 

[A többi Windows. Ami a böngésző 
az általam látott legutolsó adat szerint harma: 

( duk va pe verziót, a többi In 

! temet Explorert használ, persze van három 

) Opera is. (Azok nyilván Psionon futnak.) 

Ez a realitás, ha pedig valamely vizsgán a 

! valóság ismeretét firtatják, azt nem vehetjük 
zokon. 

Csak persze a valóságnak ís több arca van, 

) Nézzük ismét a feladatot, ha ezt egy DOS-oan 


a kedves emberek, 


múlyen operációs rendsze 


amilyen Netsc 


szocializálódott felhasználó orra elé dugják, ő 
az alábbiakat teszi; 


talkc 


] 1. Beírja a prompinál, hogy md a 9 
Vesta 


2. Beírja, hogy md adalkototszobrasz 


3. Beírja, h 4 nAvirag 
4. Beírja, hogy copy con aXvin 
veny doc. Entert üt és azt látja, hogy con 2 


Awiragmoveny doc, beírja, hogy ibolyasz 
LEnter5, és oda lesz írva, hogy ! file copiod. 

5. Beírja, hogy attrib. nAvimgwnoveny doc 
4RH. és azt A 3 RHA 
] Awviragmoveny doc. Ennyi, a feladat minde 


hogy 


nestűl meg van oldva. 

Ör lépésben, kábé tizenöt másodporc alatt 
Most tizenhét lépés, és gondolom, legalább 
! negyed óra 

Ennyit fejlődött a világ, 
Noha egyébként a paruncssor nem valami 

kénkőszagú, sátáni képződmény, hanem a 


Windoas része 
mint a DOS 


ta szabad n 


lemárt a ép 


tig módszereket kín A 
tkotva, mint lát, . 
meglehet, ha a vizsgázó mégy 4 


ECDL 
nek. Ami 
neki, azonban 
kérdeznünk, hos 


kk 


sleg a C. jelű fel. 
váltalán lehetséges, 
tóbb, átt tétre ki 
KUTYA könyvtárában (mo 

onyvtáráhua. 


ban, és nem 
pon olvasható) egy 


feltünteti a c 


megy 


Tó szabad hely méretét, valamint azt, hogy a 
windowsystem alkönyvtártun levő DI.L.-ek 
mennyi helyet foglalnak el. A póldar dás 


h 
dja, hogy jegye ál 

itussorában látható számokat 
a WardpPadberi 


szerint valami nyolc lépésben ez ís eli 


Mmánykezelő s 
majd írjuk be óket egy 


h 


ott dokumentumba 


abad leszögeznem, hogy ettől a; 


Legyen s 
én eszem végképp megáll 


Ez, hogy ivileg és alap 


k meg 
vetően baromság. ugyanis a számíi 
egyebek között — épp azért van. hogy az adna 
tokat megjegyezze. Az, hogy látok val 
) egyik ablakban, memorizálom, majd beírom 
egy másik ablakba. abs 
) létező felhasználói magatartás, azt 


jegye 


noha persze 
nban nem. 
kevésbé 
egyetlen 
atartás 


) kívánatos, nem példaszerű és a 


tandó. Ezzel szemben 
normális és kívánatos felhasználói mag: 
1 abban áll. hogy semmit nem jegyzek meg. vi 


re ragtarod Myudoérorka al Kitrotaly Caruso. DTÓG Kelet tadazó Cseng. All üg amtarad 


tiumellI Tovébbi információkért látogasson el weblapunkra: www.hp.tom/dosktops/vectra 
pentum" 4! vagy hívja a HP Vevőszolgálatot: 382-IT1T 


] A 6 


íimnvent 


Vannak esetek, amikor a kiszámíthatóság 
kifejezett előny. 


A Howlett-Packord a közép- és nagyvállalatok számítógépes hálózatainak stabilitását szem előtt tartva 


fejlesztette ki a HP Vectra sorozatot. Szolgáltatási közé tartozik a HP szoftvarkörnyezet-tervező, amellyel a 


szoftverkörnyezet stabilan és biztonsággal kezelhető. A HP Vectra PC modellek legalább 9-12 hónapig vól- 


tozatlanok, így Önnek olyan stabil rendszere lesz, ahol az általános problémák könnyen felismerhetők és 


kezelhetők, az új számítógépek telepítése pedig nemcsak könnyebb, de jóval olcsóbb is. 


at minden ismétlődő feladatot automati- ( építészt, ő a problémát megvizsgál 
álni igyekszem, vagy így. vagy al- ) harminc centivel arrébb tolja az aszt 
Kkalmazás testreszabásával, paraméteres indí- ) ehhez csupán annyi kelt, hogy 


Parancsállo- 
4, ) redlen ívű legyen, an 
ban mutatkozik. 


tással, makrókkal. 
ányokkal, tökmindegy, a lényeg az ati 
tásából fakad, hogy E 
rt meg akart kí 


scriptekkel. 


ni annak a bel azért 


miette a számítógépet, m 


ís kell m 


ű engem a fölösleges pi: 
Ezt kéne a ban a adani, ! milliókat érő Ruysdael-festménynek lesz ál; 
nem a hívja meg a File/New/Folder ) cázva, a ma még rút gépbáz pedig kiköpött 
Fáj/Új/Mappa) menüponio majd úgyis ! úgy fog kinézni, mint az írnok 
újön. Ki "sze arra is rájöhet, hogy ne- ! tomi, Kr. e. kb. 2500-ból; a La 


kép. Ultírnate FX. 1.0: párat valamennyi finomhi 
fal mell 
Rendszer: Gond van, főnök 
Főnök (aparik Igen 
R Munkával kapcsolatos 
kk adón): Ni 
R r: Érzelmi jel 
R Hiányzik valan 


DESIGN 


autodesk 


lt. Mind; 
iz emberiség 
zellemi fejlődése más területeken ís oly tö. / 


ilyennek az informatiká; 
Billentyűzet pár év múlya, gondolom, nem 


jd, a monitor a falon lóg, és dollá 


lévő pirotechnikusnak, az üstöllést a helyszín: 
re rohan, és a szívar már parázalik ís; 

Utódaink pedig azt fogják hinni — így tanul 
ják az iskolában -, hogy az informatika hajna; 
lán az emberek, valahányszor csák rú akartak 
gyújtani, egy széket baltával földaraboltak, 
két lábát egymáshoz dörzsölték, ekként nyer 

üzet, 

Persze rendszerösszeomlásból akkor se lesz 
kevesebb, mint most, sőt szerintem jóval több 
lesz, de azok ix fölöttébb felhasználóbar 
módon bukkannak elő, semmi kék halál meg 


éle értelmezhetetlen hibaüzenet, ha 


nem az írok a jobb k ölbe szorítja, al 

karját pedig félreérthetetlen mozdulattal meg. 

Urána kényelmesen elfekszik a pad. 

De félre a rózsaszín ábrándokkal, még nem 

Han jó a kék halál, Naplójegyze 

ünkön beli g kezd lassacskán kíbonta 
Min ztem, a kék halál nálam eg 


indulásnál jó ötször vi 
aztán elő 
korábban hiányzó része, akkár aztán a rend. 
ápászkodik és elindul. 

Viszont egy szép nyári reggelen, amikor a 
Napból kilökődött plazmafelhő elérte a Föld 
körét, úgy döntött, mégse indul el, hanem 
azt mondja. INACCESSIBLE, BOOT 
DEVICE lami effélét, mindenesetre 
új motívumrnal fogja gazdagítani amúgy (5 
pcsolatunkat 


Másodjára s 


gyáltalán, hanem azt ta 


és harmadji 


solja, hogy szed: 
a gépből az esetlegesen ott lévő, újonn: 
telepítet merevlemezeket, vagy legalábbis el 


jemk 


nőrizzem, hogy megfelelőképpen v 
konfigurálva, illetve megfelelőképp vannak-e 
lezárva (SCSI), futtassam a CHKDSK-et és 
így tovább. 

Szerencsére 


nnak-e 


a W2K 
történt, 
51 panaszki 


ában hamar kíja 
lt el. 


dott, hogy 
A biztonság 


m őneki honnan bootolnia. 
kedv 


ezt eljátszottuk még egyszer-kétszer 
az eredmény folyton ugyanaz, tehát nem mú. 
ó hóborttal, kkel 


lehet, hogy a C 


hanem fixálódott téves 


ok szemben, Persze az ii 


meghajtó csakugyan hibás 


Leformázom a meghajtót, és újra fölkül 


dőm rá a rendszert, mi 
kétszer 
W2K fölmegy 
nyekk. Me; 

Magyarán nem lehet fölrakn 


net közben eg! 


zer 


lefagy a telepítő, ennek ellenére a 
alahc 


y, aztán újraindul és 
műveletet, der 
a W2K- a 


csak utána nem 
Akkor pedig ezt föl kell adnon 
nyilvánvalóan hardverhíba áll a háttérben, 
szerviz. Igaz, ugyanezen a fizikai meghajtón 
y másik operációs rendszer bootpartíciója 
dul. SÓ 
állomány 
ountolom, 


gépre, illetve lehetni lehet, 
működik 


ís helyet kapott, és az a rendszer c 
miután. leformázom a C:4 FAT 
rendszerre, majd a Línuxban föl 
ákkor ott megjelenik, és láthatóan ép, De hát 
ez nyilván semmit se jelent, hiszen ha erre az 
ép FAT állományrenászerre küldöm föl a 


W2K-t. akkor ott vagyok, ahol a part szakad. 


Próbáljunk valami mást. Mi van akkor, ha 


az egész meghajtóra egy másik rendszert tele. 
pítek, mert ha az fölmegy és működik, akkor 
talán mégse kell a szerviz. Leemelem a polc 
ról az első olyan cédét, amin operációs rend: 


szer található, ez történetesen egy $USE L.. 
nux 6.1. bedugom a sliccbe, újraindítok, ne. 
kiajándékozom az egész merevlemezt (így 

a korábbi Linux tele. 
ám annyi baj legyen), a L 


persze megsemmisíten 
pítést ux, mond, 
hatni, röhögve felmegy, és utána működik. 

Akkor ezek szerint mégse a hardver sárox. 

Lemezcsere, újraformázás, felmegy a W2K. 
ki tudja, hanyadszorra, s mit ad Isten, el ís in- 
dul. 

Viszont úgy döntött, hogy a rendszerlemez, 
amit ő Disk 17 néven tart nyilván, mos 
a G- berűjelet viseli. E 
megváltoztatni, viszont nem ís tolerálható, te- 
hát a rendszert megint lekaparom és fölrakom 
újra, de majd holnap, most kikapcs, 

Másnap reggel elindulok azzal a céllal 
hogy újratelepítés előtt az e 


antól 
utólag nem lehet 


ykor létrel 
és immár feleslegessé vált Linux partíciókat 
felszámoljam, s azt látom, hogy a W2K az 
ötödik nekifutásra bír talpra állni, Azaz újfent 
zt a meghitt kis szerta 
inket oly régóta aranyozza be, 
álja a registeynek azt a 
amit máskor se talál. Aztán persze 
glesz, mint általában. 
ndet teszek a meghajtók tájékán, 
gint újratelepítek, elindul, működik 


tást, ami kö. 
teggel 
hogy tudnüllik nem ta 


Tulajdonképp gyóztünk 
Figyelemre méltó, hogy akkor tolódott 
helyre a kizökkent idő, amikor a W2K-nak 


adtam az ej 


2 merevlemezt, tehát fölszámol. 


m a korong széjjelparticionáltságát, e szé. 
rint pedig nem teljesen kizárt, 
volt ítt valamifajta hiba, ámbár m 
árnyaltabban fogom lá 
Másnap ís működik a jószág. szépen vissza 
rakosgatom a legfontosabb alkalmazásokat. 
egyebek között a MS Office 2000-et ís, hátha 
most már tisztességesen működik a Word, 
lám, hogy tisztességesen működik. írom ben: 
he ezt a szöveget, nem omlik tőle össze, min. 
den nagyon finom. 


hogy mégis 


Akkor viszont megcsii 


lom azt a nyavalyát, amit a Microsoft úgy be- 
céz, hogy Places Bar, ez az Office Open/ 
Sove/Save 48. párbeszédablakainak a bal 
oldalán látható ikonsor, a cél pedig az. hogy 
az ikonok az én preferenciáimnak megfele. 
Jó helyekre mutassanak. A módosításhoz be 
kell mászrú a registrybe, ott megkeressük a 
HKEY. CURRENT USER SofiwaraiMicro: 
sofWOfmicey OVZommonyOpen — FindwWiaces 
WserDefincdPlaces nevű helyet, utána sitty 
sutty, egyébként a részletes leírás megtalálha 
tó a hítp./support.microsaft.com/supporuktyar 
tiches/020$/0/A41.ASP. címen, onnan vettem 
én ís. Jutalmam nagyon kézre álló Office pár. 
beszédablak leend (1. képj, 

Utána pedig nekiállok fölrakni a SuurOffice 
5.24, nem mintha a továbbiakban azt akar. 
nám használni, hiszen ha az MS Office műkö. 
dik, akkor biztos, hogy nem kell helyette más, 
viszont a StarOffice 5.2 mégiscsak komoly 


képződmény, lehet írni róla, elég sok ciha van ( 


benne, s elvileg ennek a naplónak szólnia is 
illenék valamiről 

Bíztos, ami biztos, utánanézek a dokumen- 
tációban, nem rúhelli-e valami okból a W2K-t, 
a szövegben az áll, hogy nem, tehát tele- 
pítünk. 

Felmegy, és azzal le is fagy az egész, de 
annyira, hogy a Task Managert se tudom elő- 

ányászni, csak a reset gomb maradt. 

Aztán kezdődik a szokásos gyakorlat, hogy 
tudnüllik STOP: C00000218 (Registry File 
Failure] "The registry cannot load the híve 
(filejASystemRooNSystem3ZVConfig Software 
or íts log or altemate. It is corrupt, absent, or 
not writable." 

Csak hát eddig úgy ment, hogy hatszor: 
nyolcszor nem volt meg a hive (file), viszont 
hetedjére vagy kilencedjére megkerült. Most 
nem akar megkerülni, Varuna egész délelőtt 
gyakorlatozik, feküdj-föl-feküdj, aztán ebéd 
után megunom, kezdeném a problémát kijavi 
tani. 

Viszont a telepítő nem találja a Windows 
2000 ültetvényt. Emergency Repair Disket 
követel rajtam, de hár nekem olyanom nin: 
csen, korábban — még az NT 4.0 idejében — 
volt, soha nem vettem semmi hasznát, azótá 
nem csinálok, 

Ezt most valószínűleg meg fogom bánni. 

Ilyenkor ugyanis nincs más, mint újratele 
pítés, a meghajtót nem kötelező ugyan lefor- 
mázni, de gyakorlatilag minden beállítás el 
vész, újra fel kell rakni az alkalmazásokat, de 
még a fontokat is. Tegnap csináltam végig, 
több órába tellett, most valahogy nem igazán 
van kedvem hozzá. 

Persze muszáj, 

Erre elmegy egy újabb napom, de scbaj, az 
emberélet hosszú, és voltaképp mi értelme- 
sebb elfoglaltságot találhatnék a földön, mint 
azt, hogy W2K-I telepítek ugyanarra a gépre 
nap nap után? Hálásnak kell lennem, hogy 
ismét módom van a türelem erényét gyako- 
tolni. 

Szépen fölrakom a rendszert, illetve rakos; 
Entom, mert egy alkalommal maga a setup Ís 
Kkímerevedik, de ettől nekem már a pillám sc 
rebben, ha lefagy, hát lefagy, Utána fölteszem 
az alkalmazásokat, mindenekelőtt azt, amiről 
csetleg e hónapban írhatnék, A StarOffice 5.2 
most nem igazán nyerő, viszont ítt van a 
Blender (2. kép), egy kíváló 3D-s modellező 
és renderelő alkalmazás, ráadásul mostantól 
freeware, más kérdés, hogy helpje nincs, do- 
kumentációja nincs, illetve azt pénzért adják. 
Ez benne a trükk. Pár meleg szót ejthetnék 
serleg az Ultimate FX 1.0-ról (3. képj, ez is 
a Megalux istállóból származik, s így a múlt 
hónapban dicsért Ultimate Paint közeli ro 
kona, egy páratlanul gazdag fotónyomorga: 
tó effektuggyűjtemény, amellett adware, 16 
hát gyakorlatilag ingyenes. Felrakom ezt ís, 
És felrakok még néhány apróságot, viszont 
most eszembe jut, hogy Emergency Repült 
Dísket hozok létre friben, még mielőtt több 
tucat munkaórát fordítanék a rendszer Kistar 
fírozására, hogy aztán fuccsba menjen Az 
egész. 

Keresek egy príma, új hajlékonylemezt. ak- 

kurátusan leformázom, a rendszer már frja ív 


a létfontosságú adatokat, megvan a harminc 
százaléka, és akkor hip-hopp, lefagy az egész. 

De úgy lefagy, hogy semmi meg se moc 
can. A eCtrl5-cAlt-eDebb se működik. 

Nem baj, úgyis el kell mennem valahová, 
addíg hátha jobb belátásra tér. Nem szokott, 
de hátha. 

Három óra múltán visszajövök, Varuna 
moccanatlan és merev, mint idős angol zon- 
goratanárnő, miután mutogatós emberrel ta. 
lálkozott a parika előtt, így hát reset 

Utána az jön, ami ilyenkor jönni szokott, 
, STOP: COOOOOZIK (Regnstry File Failurel 
The registry cannot loud the bíve (file) 
AgystemRoshgystem s ZAConGgSoltware or 
úts log or altemate. It is corrupt, absent, or not 
writable" 

Próbáljuk ki az Advanced Startup opciókat, 
persze egy pillanatig se gondolom, hogy 
elérek velük valamit, de mért ís ne, ingyen 
vannak, A Last Known Cood Configurátion 
természetesen nem nyert, a Safe Mode se, a 
VGA Mode se, tömören egyik se, de hát ezt 
előre láttam, ami nagy örörn és sikerélmény 

Más kérdés, hogy a gép továbbra se műkö- 
dik. 

Megpróbálom javítani, ítt is minden kezdő- 
dik előlről, nem találja a korábbi Windowr 
2000 ültetvényt, Emergency Repair Dick 
ugyebár nincsen, azaz beszart a halott, imám, 
ha stílasom makulátlanságára nem ügyelnék 
szinte kényszeresen, de ügyelek, tehát nkább 
azt mondom, hogy rózse-dalok égnek a lel 
kemben, füstösek, furcsák, búsak, bíborak. 

Megfejthetetlen, mért van az. hogy ha a ja. 
vító konzolt indítom el, akkor egyből előkerül 
a korábbi Windows 2000, be is tudok jelent 
kezni, utána lefuttatom a Check Disket, az 
megállapítja, hogy minden maximálisan OK, 
és ennyi, Többet én it tenni nem tudok, tehát 
lesz egy telepítés. 

Belátható időn belül az utolsó. 

Varunából egyelőre kiköszönök, ez azért 
csakugyan nem megy. Ha nagy hardvertuhe. 
rátor volnék, akkor persze már rég széjjelcin. 
cáltam volna a vasárut, és kezdtem volna ap. 
ródonként összerakni, amíg ki nem derül. me 
lyik hardverkomponens a hunyó, de hát szó 
sincsen ilyesmiről, Egyébként a gép nem ís az 
enyém, az IDG vásárolta, majd lesz vele vala- 
mi, 

Azért kell még egyszer visszaraknom rá a 
rendszert, hogy ZIP lemezre menthessem a 
szükséges dolgokat, ez sajnos nem kevés 
mindeni átrakok Godzillára, ő egy 90 mega- 
hertzes Pentium, olyan érzés vele dolgozni, 
mint amikor leszáll az ember a buszról, és 
Ökrös szekérrel folytatja az útját. viszont Go. 
dzilla, noha ötéves, még mindig használható. 
Igaz, ő telívér, fajtiszta Compag gyártmány 
Varuna meg olyan; amilyen. Nem vonok én le 
ebből semmifajta következtetést, de akkor ís 
az van, ami van, 

Mellesleg ezt a cikket már Gódzillán írom, 
Varunán közben folyik a W2K utolsó újrate- 
lepítése, ami természetesen megint kiakadt 
egyszer, ám ez most már végképp nem szá 
mit, hiszen mindenképp szervíz következik, 
noha persze semmi reményem arra, hogy eb. 
ből a szörnyszülöttből valaki valaha ís hasz 
nálható számítógépet csinál. 


Egy hét telt el azóta, hogy a fönti bekezdés 
végére a pontot kitettem, Varuna azóta ís mű: 
ködik, Igaz, egyszer sc állítottam le, csak hí- 
bernálom, tudva, hogy uz újraindításnak meg. 
vannak a maga vonzatai. Persze ha majd szer. 
vizbe kerül a piszok, ott úgy fog felállni, mint 
a parancsolat, ha két hétig lesz ott, akkor két 
hétig, mégpodig annak érdekében, hogy cá; 
folhatatlanul bebizonyítsa, miszerint hülye 
vagyok, továbbá üldöztetési mániában szen- 
vedő latens elmebeteg, aki a tulajdon beteges 
pszichéje által generált rémképekket viasko- 
dik, és ennek révén előbb-utóbb a számítágé- 
peket is megőrjíti maga körül, 
Természetesen neki adnak majd igazat. 


Váncsa István 


Az információ birtoklása létszükséglet. 
Kezelése művészet. 


Az adatok csupán a valóság lenyomatai. Ő 


telenck, csak hátterükkel együtt mutatnak teljes 


Cap Gemini Magyarország Kít-nél azon d 
feleink s 


mezéséhez 


ámára elérhetővé tegyük az üzleti információik értel- 


ikséges eszközök 


Cégünk a Cap Gemíni Csopórt tagja 


niagyobb és a világ egyik leggyorsabban n. 
nális tanácsadó cége. 58 ezer alkalmazottja üzleti tanácsadássa 


és informatikai szolgáltatások foglalkozik 


világszerte 


Küldetésünk: Stratégiai változásokat tervezünk és val 


ötletek, emberek és technológia segítségével. 


A Cap Gemini a Customer Relationship Management terü 
tják 
átjá 


leten is komplex szolgáltatásokat kínál, melyek 


üzleti modell, a vállalati folyamatok és az informatikai t: 


összhangját, mint 
: CRM stratégia kidolgozása 


" üzleti folyamatok optimalizálása a CRM igényeknek 
megfelelően 


s rendszertervezés 


s implementáció (Siebel Global Alliance Parmer) 


s rendszerintegráció (kapcsolat a vállalat egyéb 


informatikai rendszereivel). 


Cap Gemini Magyarország Kít 
2040 Budsórs, Puskás Tivadar u. 4. 


Telefon: 23 506 800, fax: 23 506 801 


E-mail: helloddcapgemini hu 


maewzcapgemini hu 


BPR 


BPR és tudásmenedzsment ehen 


Kétarc, egy keret 


jedt el: az annak u hirdetésében me 


mányon alapuló okfejtését mutat, 3. at izátív mi 
be lóre eláruljuk — a kettő 


k a dolgai 
tét tartja célravezetőnek 
etőinek. A: 


ávek vállalat internet arra 


egy kialakulófélben lévő új gazdaság kialakulófél 
nek megfelelő utat. A 


ót, radikálisan 


Eltérő feltevések 
yamatok. újra 

A dásmenedzsment két gyök 
el úl 5 megközelítés. A BP 
odik a vállalati tudá: 


ikor a könyvespolcok 
különböző elm 


nti kiindulópontnak, a má: 


Kék gallér, fehér gallér 


inbözé 
1 et. A jól fi 
oportjá 
Hálózat analízis, tervezés, építés p3 ni k annak ér 
pc reativítása 
Hálózat felügyeleti, biztonsági rendszerek tervezése, telepítése : 


mék 


Hálózati operációs rendszerek telepítése, hangolása É 


Rendszerfelügyelet és karbantartás helyszini rendelkezésre állással 


A piacvezető hálózatintegrátor 


HÍREK 


Az IBM bejalentottó, hogy kutatói 
kitajtosztettók a világ leggyor- 
sabb KANMomszámítógépól A rar 
tumtochológiára ÖSsZpOntosáó pro 
fokt cíja, hogy toltárja a szíketumtap 
Kál UtÁNY lehotóságekat, A kvartum 
számítástocínka ott kezdődik ahol 
Moore törvénye véget ér, úgy 10-20 
úv múlva — mondta egy kutató. A lagy 
lóbb számítás szent két évezeden 
balúl a szllciumiapikák technológiája 
eléri azokat a fizikai korlátokat, amikor 
az áramkörök Alkalrószóf atomi ús 
molokuláris méretűek lesznek. Az (ő 
most bejelentett modeljáben különte 
065. őt fiuoratomból álló molokulákat 
használnak; . azak . különlegessége 
hogy az atommagok úgynevezett .gu- 
bi"-eket alkotva dolgozhatnak együtt 
Az atommag torgásiránya jelenti a bi 
náris 0-t vagy 1-et. A forgásirány ré 
diólrekvenciás. pulzusokkai betolyá 
solható, a mágneses rezonáncián ala: 
puló eszközökkel padig érzékelhető 
Az ÖL gubítes számítógép csak butatá- 
§i célokat szolgál, ahhoz ugyarés, 
hogy valós problémákat oldjanak meg 
vele, tőbb tucatnyi gubatre lenne szűk. 
ség. Először éppen ezért fehehetően 
csak specializált feladátokat látnak 
majd el, társprocesszorként végezhe: 
1k a kereséseket, a tikosítást vagy 
egyes matematikai problémák megol 
dását, IDGNS, Boston! 


Toughbook 27 méven strapabíró, 
(e gyors noteszgéget mutatott be 
a Panasonic. A magnéztumötvőzet 
be épített, közel négy kilogrammos 
számítógép erótorrása 500 megaher 
1zes Pentium III proossszor. A normál 
műanyag házaknál állítólag 20-szor 
érósobb keret elenál a vilbrácónak, a 
pornak és a nedvességnek; a 10 giga 
bájtos morevlemez acéldobozba zár- 
vat könnyedén kdbir néhány leeftést es 
a 12.1 hővelykas LCO-Kjelző nagysöi 
tárdságú, vizáló magnéziumkertben 
kapott helyet. Egyéb jedemzői KözÖtT 
van a beépított 56 kiobítímásodper 
Ces modem, a 64 megabájínyi maró: 
na ús a Windows NT 40 operációs 
fendszet. A kívülre csatlakoztatható 
egységek között van LS-120 meghaj 
tó, CD. vagy DVD-olvasó, etve 20 gt 
gabájtnyi merevlemez. NIDGNS. Bos: 


Véget ért a számítástechnika egy 
legendás korszaka: a Compan tel. 
hagy a Digítaltól megőrökölt VAX- 
kiszolgálók további gyártásával. 
A hirt a Compag wetkaptán jelentette 
bo Jesse UpCON. a nagyteéjesítményi 
szervorok . rószlegének igazgatója 
Közteményében Lipcor úgy togalma 
hogy az jehápzotható élitkor 
tugvégsó határtég életben tartották a 
VAX CPU tochnológiáját , ds számos 
teihasználó már úgyis locseróte VAX 
fondizóreít a gyorsabb Alphapro 
saszoros számítógípekre. A Compag 
úg szeptember 30-gg fogad el mag 
endetéseket VAX gépekre. az utolsó 
rabot pod december 30-án aka 
ják leszálítani. A jetentogyi törve sz6- 
fit 201049. igényelhető . műszak 
támogatás a oiormhot. A § 
040. randkóvúl népszerű volt 
korában - az 1070-es én 30-as évek 
ban — számti 
nyos és válla) hatatisára has 
ták. (IDGN$S, Boston) 


Továtós hurork 
petnk 10 


HARDVER 


Három A/3-as színes lézernyomtató 
Nagy papírra, 
színes lézerrel 


Két új és egy kicsit régebbi, A/3-as lapméretre is nyomtató színes lézernyomtató 


vizsgált meg Horváth László. A két új technológiai tekintetben 
don -— összekapcsolódik ezzel a több mint egy éve piacot 


bár más: 
levő harmadikkal, ez 


nás m 


határoztunk úgy, hogy együtt ismertetjük őket. Nagyméretűek lévén csak kettő jö 


házhoz, a harmadikhoz (bár az is befért volna az 


z a rövid ismertető három 
ha kell, A/3-as lapméretre i: 
nyomtató — hálózati színes lé 


ernyomtatót mutat be; mindhárom 
nagy mennyiségű - és szükség ese 
tén nagyméretű — színes dokume 
tum előállítására való; egy-két ha 


vonta átlagban annyi papirt nyom. 


1. kép. AT 
(jobbról balra) 


tathatnak, amennyit egy kisebb tín. 


tasugaras egész fennállása alat 


uk tehát ezeket a feladatuknak 


lelően nehézsúlyú versenyző- 


k 

Amikor korábban, a Számítás; 
echnika 1999. évi 10. számában el 
készítettük az A/-as lapmérotű szí 
nes lézernyomtatók átfogó tesztjé 
még nem jutott el hozzánk a Tally 
T8204-es nyomtató (1. képj, Azót 
már foglalkoztunk újabb. később 
megjelent példányokkal, de vala 
hogy a Tally kimaradt, legalábbi 
dig. Most a Kvint-R Kft. elhozta 
hozzánk: ez az egyéves gép még 
gyáltalán nem lárszík öregnek 
néhány dologban hasonlít íx most 
megjelent társaira 

Mint arról a Számítástechnika c 

0. számában már beszátnol 

unk, a Hewlet-Packard tavábbfej. 
lesztette A/3-as lapméretű színes lé 
nyomtató ját ddig kí 
nált Color LaserJet RS00-asokat), é 
bejelentett egy új, öttagú HP Col 
LaserJet 85$0 (amíliát. Egy Color 
LascrJet BSSOGN kép). típust 
emélyesen ís megvizsgálhattam a 
MP. Magyarország  bernutatótermé 
ben; egy noteszgép segítségével 
több árán át próbálgathattam ké 
Harmadik versenyzőnk színre lé 
pésében nagy szerepet játszott a Mi 
nalta terjeszkedési stratégiája; nem 


amerikai OMS a: 


ben (Számítástechnika, 2 
Egyesülésűk egyik friss g: 
bővítem. MinoltajOMS  magicoloi 
6100N-et (3. 4 Minolta 


Papír a hi ányos papirúton halad 


Felbontás, színek 


Tesztalanyainkkal . töbt in 


attatni, Az egyszi yvegk 


2. kép. A HP Color LaszrJet SSSOGN kicsit 
oló tartódobozokon 


ajtón) a tesztelő ment látogatóba 


a papi 
programok (CAD) k 
működhetnek. A másik k 

píron való valóságb 

Ezekre a feladat ik 
mas mindhárom 1 v 


óreugró hawal all a papirada 


OM: 
mdéletünk A 


etelményeknek. Képminőségben a 
HP ugyanazt adta — egy kicsit ké 
kesbe hajló képpel — mint a Tally 
5 a MinolnyOMS: azoknak meg 


y kicsát sötét tónusd le 
natuk. Ezek az apró eltérések per 
e kügazíthatók a meghajtóprog; 

ne jot beállításokkal vé 


gyedi 
Smartot (olda) feln 
Poster. üzemmódöt 

mó oldal adja a teljes / 


zolgi 


több egymás ) 


HARDVER 


1— a szalagot, 
négy menetben alakul ki. 

A nyomat fényezésére a Tally és 
a MinoltajOMS olajat adagol a fixa, 


Etben a három nyom a kép töhát szintén 
ban alapjában kétféle nyom. ) 
tatómű dolgozik, A Tally me: 


chanikája a Color LasetJe 


a Zoom- 
gya] 


[es fenyes nyomatot ad a social. Új 


pesdrugi tével rokon (s nem ú Minolta/ ! táskor, a Color LaserJet podig ele 
Mindhárom . nyomtatót munkas OMS-ével, mint gondolnánk): 
oportok használhatják ki csak íga- ! mindkettőben egy fényérzé- ) gömb alakú festékszemcsék papírta 
án, hiszen a Tally 12000 színes ol. keny hengert világít meg a ) égetésével, 
dalt, a. MinolnyOMS 18 750-et, a / lézer a színenkénti mintával ( 
HP pedig 60 000 színes oldalt (4. képi. A megfelelő festék; Értékelés 
gyis a jobb kihasználhatóság mi gfelelően a henger felé ) Elég nehéz rangsort felállítani e kö; 
att — mindegyikük hálózatba köthe. fordul, és a lézer által kijelölt / zött a három nyomtató között, men. 
5. a hzzállleszthető az elterjedtebb ) 5. kép. A HP Color LaserJetben a fekete . pontokon felviszi a festéket. ) ha eltérnek ís, nyomataik minősége Al 
lózan operációs rendszerekhez. tartály kúlón cserélhető Ez megismétlődik a másik ) s tudásuk ís eléggé egyező. A fol. 
Mindhármuk felügyelhető böngé három színnel, és azután a ( merülő különféle igényeket pedig 
1 ís, a Tally és a MinolajOMS ) rendelhető a kétoldalas nyomtatás: [ papírra kerül a nyomat. A Colot La. ( legtöbbször a sokféle, külön megvá, 
gészen hasonló külalakú és tudású ! hoz való duplex egységgel ís. a nyo- ] serJet ($. képi csupán annyiban ) sárolható kiegészítővel ellátott vál 
1. A nyomtatók alapértékei ! matok, fontok tárolására való me- / más, hogy csak a három színes tar- ) tozatokkai lehet kielégi Igazán 
kezelőpanelen keresztül is beállít el, valamint a színes má. ) tály forog, a nagyobb kapacitású fe ! egyértelmű árat sem könnyű mon. 
hatók; a Tally és a Mi as zükséges beolvasó mo dani (csak hasonló konfi. 
70) end- ) dullal, A kimeneti papírkezelé 1 rzN  gurációk vethetők Össze). 
a HP kínálata a legbővebb: kin tekintsünk hát egy olyan 


beállítható mi 


mét dicsé 


a Minolt 


hálózati csatolás alapgi 
kiindulási alapnak, an 


annyit tud, 


s teljes fűzetké 


per 
elyik 


méretre vágó és középen tű: 


srendelhetőhozzá. —] amennyit ítt a 
tjük a ] cikkben leírtunk. A bemuta- 
agyar nyet ógi. tott Tally T8204 a KvinR. d 
jelenítésért Technológia től kapott kereskedelmi adat 

ése Nem véletlenül behemótok ezek a alapján 1573300 fe 
sben a Tal mes lézemyomtatók. A lapméret kerül. Némi memó 
S/OMS kí- ) csak az egyik ok: a másik az, hogy tés kellett (192. megabájt 
itaképpen a négy alapszínnek meg: ra) a Minolta/OMS  magi 
felelően négy lézemyomtatót kell ) 6. kép. A MinoltajOMS festéktartói egymás . color 6100N-be, és így a Mi 


(helyezni a fölé vannak állítva 


gyártók kétfé 
ak mm ne 


nolta Magyarország szerint 
1248000 forintért kaphatunk 

nagyjából ugyanolyan tu. 
dásű példányt. A Hewlett-Packard 
öt változatából a Color 
SSSON típus felel meg az iménti ket 


kete más alkotó mentén érinti a hen- ( belőle 
gert. A Minolta/OMS ettől jócskán 
eltérő módszert választott: egymás 


(6. képi helyezte 


TS204 f n legfeljeb 
nesb darab A/4-es ol 


b 16. szí 


bb 4 LaserJet 


yormtat el a festék. 


övelé nota MS. magi yokal, s azok hátul nem egy ! tőnek, s egy ilyen készülék becsült 
a szélex ha- ) HP Color I hengert érintenek, hanem egy fény- ) végfelhasználói ára a HP Magyaror 
ató. A Mi- ! legfeljebb 2 zékeny szalagot. Ebben ís egyet- ) szágtól származó információ alapján 

LascrJet ! A/4-es oldalt (szintén percenként). . ! len lézer világítja meg — színenként ! 1 800 000 forint körül lehet x 


e-r HTélkül nen 


És 
ae 7 


488 7888 for 465-7899, 


Concordó nem vész részt, az ere vo- 
natkozó adatokat a Felügyelet a Be. 


és szolgáltatást kínál, így betektetési 
alapokat, külföldi részvényeket, állam- 
Papírokat és vállalati kötvényeket Az 
átvételt követően a London ügyfelei 
automatikusan igénybe vehetik a Con. 
Corde Direct intermetes szolgáltatá- 
sát. www.ad huj 


Három új cég csatlakozik az 
Oracle Portal Partner kezdemé- 
nyezéshez: a Broadreach Consul- 
1ing, a Business Objects és az in- 
Tosys Corporation. Így tovább bővül 


A múlt év végére az e-mail-Nókok 
Száma megközelítette az 570 mit 
Jót, ebból 334 milliót az amertkal 
nternetezők használtak. A Mesa 
ing Onine becslése szennt egy álla 
008 intemetezőnek egy munkaholyi 
És négy személyes e-mad-cime van. 
A Jupttor Commurvcátbons számításai 
Szent az amorikai lelhasználók 1999- 
ben 132 miliárd e-mad-üzenetet külö 


ÚJ GAZDASÁG 


jj ögtön az elején ismét lesző- 
! R zherjük azt a már közhely 
BM szerű tényt. hogy az inter. 
) net nagyon nagy lehetőséget ad az 
elektronikus . kereskedelem 
bővítésére, hiszen a vizsgált 
[27 ország internethasználói- 
nak még csak 10 százalékm ( 
) vásárol havi rendszeresség: ( 
(gel a világhálón. Kiderült / 
azonban, hogy az összes fel 

! használó 15 százaléka fon- 
tolgatja az online vásárlást 

de eddíg valamilyen oknál 
fogva nem lépet ennél to- 
vább. S a hálót böngészők 13. / 
százaléka úgy vásárolt ha 
gyományos módon (offline), ! 
hogy ehhez az intemeten ta- 
lált információkat husználta  ) 
fel, a böngészők 14 százalé. 

ka pedig fél éven belül ki. 
próbálja az online vásárlást 
ÍNy módon a globális fo. 

! gyasztói e-kereskedelmi forgalom 
(B2C) rövid időn belül megkétsze 
reződhet, feltéve, hogy a webkeres- 
! kedelmi helyek még könnyebbé, 
vonzóbbá teszik a vásárlást 


Még mindig Amerika vezet 


Az Egyesült Államokban u legma. 
gasabb az intemethasználók száma, 
a teljes lélekszámhoz mért arányuk 
58 százalék: a két következő Norvé- 
gin és Dánia 56, illetve 54 százalék- 
kal. Intemethasználat  szempontjá- 
ból az országok három csoportba 
! oszthatók: erős a penetráció (több 
! mint 40 százalék) az Egyesült Ál 
) tamokban, a skandináv. országok- 
ban, Hollandiában, Ausztráliában és 
Hongkongban, közepes (20 és 40 
százalék közötti) a felhasználók ará- 
nya Nyugat-Európában, a legfejlet- 
tebb ázsiai államokban és Csehor. 
szágban, és gyenge (20 százaléknál 
kisebb) a penetráció Dél- és Kelet 
Európában, illetve Ázsia többi or- 
szágában. Amerika nagy fölénnyel 
vezet az online vásárlásokban is; az 
összes felhusználó 27 százaléka 
legalább havonta vásárol így: a ská- 
la másik végén Thaiföld, Törökör 
szág és Magyarország áll a maga 
1 százalékával, 

Del-Korcáról . azt mondhatjuk, 
hogy ítt a legmagasabb azoknak az 
imternetezőknek n tószaránya (67 
százalék). akik a vásárlást így vagy 
úgy összekapcsolják az intermettel, 
De ítt, Dél-Korcában a legmaga- 
sabb azoknak az intemetezőknek az 
aránya ís — 32 százalék —, akik 
ugyan elszánták magukat az online 
vásárlásra, később mégis lemondtak 
róla. Hongkongra az offline vásár 


lók magas aránya (36 százalék) jel. 
lemző. Az olasz internetfelhaszná- 
lók 31 százaléka készül online vá- 
sárlásra, a ezzel az aránnyal az első 


Ez utóbbi két valón; 
núbb az intemetre csatlakc 
vásárlás, mint azoknak az át 


álóknak a körében, akik az 


csoportb 


AZ ONLINE VÁSÁRLÓK ARÁNYA 


Az internethasznájók százalékában 


helyen állnak: ők a legderűlátóbbak 

Általában elmondható, hogy mi 
nél több az intemethasználó egy or 
szágban, annál nagyobb az online. 
offline és jövőbeni online vásárlók 
száma. Ez azzal függhet össze. hogy 
az intemet nagyobb arányú elter 
jedisége jóvoltából több a nagy ta 
pasztalató felhasználó, s ők hajla: 
mosabbak az online vásárlásra. Ha 
az intemettel összefüggő vásárlási 
szándékot (múltbelit és jövőbelit 
együtt) vesszük, akkor kiderül. hogy 
az az erús intemetpenetrációjú or 
szágokban gyakoribb (55 százalé 
kos). mint a kis használói arány jel 
lemezte államokban (39 százalék). 
Ez utóbbi országokban egyébkén 
az intemethasználók többsége va; 
lelkes körsi csatlakozó, vagy üzlet. 
ember. vagy az oktatásban, illetve a 
tudományos életben tevékenykedik. 


intemetevolúció vag 
mostani szakaszában kapcsolódtak 
a világhálóra. A később csatlako. 
zóknak sokszor nagyobb online ta 
pasztalat kell ahhoz, hogy belevág 
janak a vásárlásba. 


Akik bizalmatlanok 


Mint az már korábban kitűnt. 
intemethasználók közül többségben 

vannak az onlin 
tók, és ez független attól, hog! 
ben vagy abban az országban m. 
( kora az intemethasználók hány 
bár ott, ahol ez a hányad kicsi. sok. 
] kal nagyobb az elutasítók számará: 
nya. Mi lehet annak az oka, ha 
emberek, korábbi elhatározásukat 
megmásítva, mégsem vásárolnak az 
intemeten? 

Sok felhasználó szkeptikus, mivel 


legkorábbi 


vásárlást elutasí 
eb- 


y az 


Hazai gyorsjelentés 


weben intormációt termékekről és szok 
Gáltatásokról, óe csak minden századik 
Vásárolt (1! százálóki. A legtöbben mun- 
ával vagy isköldval kapcsolatos; infor 
"mictók beszerzésére, továbbá újtágok- 
ban, folyóratokban való korosósze hasz. 
nálták a világhálót. 
Magyarországon a legkelendőbb tor 
ver, moz. és színházjogy, étel, újság, to 
Nyóirat, elektronikai berendezés. a válasz 
adók közül minden tizodik rendet, iletve 
vásárolt valamolyikból. A nemzetközi nrbó 
"ményeket nézve a helyzet hasonló. bár 
(ott a jegytendelés nom tartozik a lege. 
Jendőbb szolgáltatások közé, nálunk meg 
"a könyvrendelás nem olyan népszenű 


Újabb jelentés az online vásárlás terjedéséről 


Erősebb internetpenetráció, 
nagyobb tapasztalat 


Minél több az internetet használók száma egy országban, annál több lesz az online vásártás, és az otfiine (vagyis 
a termékről az interneten szerzett információn alapuló) meg a jövőbeli vásárlás. Ez azzal magyarázható, hog; 
magasabb használói aránnyal több tapasztaltabb felhasználó jár együtt, s ők minden valószínűség szerint kípró 
bálják majd az online vásárlást — derül ki Mártonffy Attila számára a Taylor Nelson Sofres (TNS) Interactive nem: 
régiben publikált felméréséből. Az első globális, e-kereskedelemmel foglalkozó kutatás tanulságait a 
] szágában idén április-júniusban készült több mint 31 ezer interjúból szűrték le a szakemberek. 


világ 27 or- 


emberek 


legtöbbször 
öktartás 
latkozat, neh 


É 


ók ís korlátozhatják az online vá 


Mit vásárlunk online? 


léka vette ezeket a termék; 
nek a TNS Interactive szerint a; 


másrészt mind 
a két termé 
madrészt be! 
nálat. 


a, har 
obb aki 


luk a legnag 


a különféle termékkatogóriá 
zűk. akka 
legtöbb 
umban, illetve Hollandiában vásá 
rolták. élelmiszerben Honykat 
zet, bútorvásárlásokban 
! kozmetikumok leginkább a ja 
kat érdeklik, a játékok a franciákat. 
) a ruházat és a sportcikkek az ameri 
) kaiakat, elektronikában a németek 
) jeleskednek, a PC-hardver D6l-Ko. 
teában kelendő, üzleti utakat az 
) Egyesült Államokban, üdülőutaka 
pedig Franciaországban foglalnak 
leginkább. online módon. Érdekes 
módon a franciák vezetnek az on 
line részvényvásártásban ís, ezen a 
listán az amerikaiak csak harmadi- 
kak: s a németek bizonyultak a leg- 
jobb online autóvásárlónak — az 
Egyesült Államok nincs az első öt 
közön. x 


az derül ki, hogy 


vet és zenét Bel 


keny 


megkopott is az it 


ÚJ GAZDASÁG 


Világ proletárjai, egyesüljetek — a weben 


Előtérben az egyéni, háttérben 
a kollektív érdekek? 


Az internet rendkívüli lehetőséget ad a szólásszabadság gyakorlására. Az elmúlt időszak fejleményeit szem- 
lélve megállapíthatjuk, hogy a világháló szakszervezeti fórummá (is) kezd válni, olyan hellyé, ahol a munká- 
sok elpanaszolhatják sérelmeiket, azt remélvén, hogy ezzel hathatnak munkahelyi vezetőikre. Ez a tevé- 


hoznak létre a jövőbeni szervez; 
kedés és harc hatékony helyeként. 
Te kezdett a eybersztrájk ki 


zakszervezet — ha 
emet újdonsága 
memnethasználó. Fr 
an minden szakszervezeti 
mek van honlapja, £ 
ervezet b 
Ennek k 


ikes 14 


bb erénye a 


yot ny kommunikáció, 
az döntő lehet a mencdzsm 

f tárgyalásokban. A 35 ezer 
földi alka és 11 ezer légi 


d: 


hocAapce 


4 aik. ír France. 
h a hozzá hasonló cégekben 
a szakszer sak ha; 
ányor médiumai vannak 
kéthetent jelenő hírtevelé 
aszkodhat, az interneten át 
gy webhely ki a sokkal 


maguk oldalára állíthatják 
Ar 2 különböző 
ran alapok szinte kor 
pocifikas szak 
hényeknek. az inter. 
lt ult érőltés tő 
áthatnak, mint a 


ely biztonsága, il: 
e a váltás a 35 órás munkatétre. 


A 
foemzrikusak 


jerunenél. ahol az alkalma. 


aléka — többnyire in. 
nem az irodában 


a szakszervezetek hamar 


zik 


jöttek a virtuális faliújság fontos; 
ságára: a tagok ezr bárhonnan 
irmikor elérhetik 


ató szeme sem láthatja. 


s ezt a főnök 


talán mondani sem kell, roppant kínos a munkáltatónak és a szakszervezeteknek is. 


Végtére ís az intemet sarkalatos 
változásokat hozhut — még élvieket 
is — a szakszervezetek életébe — véli 

I a Financial Times, A szakszervezet 


honlapok látogatói gyakran a ma, 
uk helyzetével kapcsolatos közvet, 
len információt keresnek, $ ez arra 
ösztönzi az illetékeseket, hogy egy 
fajta szolgáltatás irányzatú unioniz. 
mus felé tolódjanak. Ahogyan, lát 
ják, a fórumokon leggyakrabban 
olyasmit firtatnak — különösen a fia, 
talok —, mint a munkások jogai és a 
munkaszerződések: $ az érdeklődők 
a tájékoztatás reményében a cím; 
kot ís hajlandók meghagyni. 

) Ezek a fejlemények arra utalnak. 
hogy a figyelem a rövid távú, sze. 
mélyi érdekeket megszólaltató kér. 
dések felé terelődik, 5 eközben kissé 
mintha háttérbe szorulna a kollektív 
fellépés hagyományos, hosszú távú 
stratégiája. Ez pedig — legalábbis a 
francia szervezetek szerint — aláás: 
hatja a szakszervezeti mozgalmak 
alapelvét: a kollektív érdekképvise- 
letet 


Mártonffy Attila 


Webgazdagság fél egészség 


A milliomossá válás 


web 


tából  milliomossá 
vállalkozókból 

-rte a világon; de va- 
t elé 


váló számos 
ad 
ú ezt a vonzó 
az alábbi 
akkor 


ik mossa összes ke 


szerkesztőségi 


1. lépés. Az ötlet. 1 


tív u és legfőképpen saját. 
olyan, amit csak mi tudunk megi 

lósítani. Ha már megvan, akkor jó, 
ha van némi lelkesedésünk és hát. 


ahhoz. 


értudásunk. ís gy meg: 


vószúnk egy befektetőt ennek az 
űctnek az életrev 
lépés. Fekt 


jságáról 
sük le írásba lel 
lesz az üzleti terv 


Csak sermeni süket duma; ne próbál 
en mély tudá 
ú a befektetőt. 
ünk egyszersmind célratörók. 


juk meg mélységi 
sunkkal  félrevezei 
L 
és feje 


F 


a az előkészítés is. 
3. lépés. Elképzeléseink 
viteléhez hozzunk létre csapatot 
olyan embereket nyer: 
akik járatosak a váltalko. 
elmeiben, s ömernek be 
li; befektetőket 


sikerre 


Lehetőleg 
jünk meg 
tások re 


jó 
Pont a támo 

4. lépés. Vegyük fel a kapcsolatot 
a kockázati befe 


kietővel. Eze 


ptaliszák jobban szeretnek ismerős 
m állhatják 
az utcáról esik be 
hozzájuk. Ha nincs közvetítőnk, ne 
Le 


ik, ez ugyancsak 


útján temerkedni, s kí 


ha valaki csak új 


legyünk restek szerezni egyet 


ik NvENCtÓZUI 


Jó pont a befektető szemében, mert 
azt bizonyítja, hogy eltökéltek va 
kyunk vállalkozásunk megvalósít 
sában, előtünk nemn lehet akadály 
A hivatásos közvetítők azonban né. 
ha megkérik tevékenységük árát 
rordoljuk meg tehát, hány embertől 
hagyjuk megvágni magunkat 

5. lépés. Az első találkozás szá 
mit a legsőbbet; igyekezztnk tetsát 


gyorsan jó benycenást keheni. Fet. 


k ki magunkat világosan. ] 


készülésül képzeljük azt, hogy két 
emelet között találkozunk a befekte. 
. 545 másodpercünk van őtle- 
tűnk eladására. A gyors tájékozta 
táshoz használjuk fel üzleti tervünk 
összefoglalóját: az vázolja fel a vál- 
lalkozás lényegét. 

6. lépés. De nem fogunk olyan 
könnyen hozzájutni a pénzhez. A 
befektető előbb alaposan átvilágpít 
ja cégünket, hogy lássa, megvan-e 
a kellő rechnológiánk, felkészült 
, marketingstratégiánk. Ezt a 

tanulmányt. mindenképpen el kell 

készítenie, hogy tisztázza vállalko: 

ásunk erősségeit és esetleges gyen. 

geségeit. Ha eddig sikerült volna el- 

kendőznünk egy kellemetlen gaz 
) ságot, most biztosan lebukunk 


tőv 


ség 


7. lépés. Mos kezdődik h 
1yan a pókerjátszma. és bizony nagy 
a tétt A befektető most bírálja el, 
milyen lehetőséget kínál a cégünk, s 
ha az ő szemében is kecsegtető az 
üzlet, akkor megteszi befektetési 
ajánlatát. De ne kívánjuk egy koc. 
Kázati alaptól, hogy több mint 15 
százalékot vásároljon vállalkoz. 


10 lépése 


sunkból! Az ajánlattétel után meg 
lehet kötni a jogilag is kötelező 

) részvényesi szerződést, s lehet bon: 
tani a pezsgősűveget. 

8. lépés. Vállalkozásunk üzleti 
) potenciálja már meg van alapozva, 
) de nehéz úton kell még végighalad. 
nunk. A cég az indulási időszakban 
) a legsérülékenyebb, emiátt inkubá 
torban kell tartani. Esetleg három 
évig ís kell dajkáltatnunk vállalko: 
zásunkat, hogy fennmaradjon és nö. 
vekedjék, Ez alatt az idő alatt ígye 
) kezzünk nem gondolni a vállalko. 

zők rémálmára, a bukásra, s kísérel. 
jük meg lefektetni a jövőbeni gyors 
) expanzió alapjait. 

9. lépés. Mihelyt túlestünk a fog; 
zási időszakon, jó lesz újból pénz 
után néznünk. Fontolgassuk a kívá; 
sárlás lehetőségét: azzal felszabadít 
hatjuk az üzletben lekötött tőke egy 
részét. Felajánlhatunk részvényeket 
ügyfeleinknek ís mint tulajdonhó 
nyadot egy sikeres és erős menedzs- 
mentó cégben, de a vezetőség is ki 
vásárolhatja a befektetőt. A vezetők 
ezzel pénzügyileg érdekeltek lesz: 
nek a vállalkozásban, emellett meg. 
nő a döntési szabadságuk, még a 
teljes függetlenség sem elérhetetlen. 

10. lépés, $ most következik az 
első nyilvános részvénykibocsátás 
(POX: ez a három szó bizonyosan 
megdobogtatja minden — legalábbis 
reményteli — leendő milliomos vál 
lalkozó szívét. Cégünk papírjai tőzr- 
dére 
gúnk immár hivatalosan ix elérte az 
érett üzeti vállalkozások stációjár. A 
legtöbb vállalkozásnak tőzsdére me. 
netelekor további tőkére van szük. 
hogy valóra válthassa 

hosszú távú üzleti terveit. A kocká; 
zati befektetőnek az IPO egyébként 

a kivonulás egyik lehetséges útja, s 

ha jól működött a vállalat, akkor bu. 
sásan megtérül a befektetése. Ne. 
kürik podig szinte megváltás az IPO, 
) lehetőség a dot.com-milliomosok té 
) borához való csatlakozásra. 
1 M.A. 


tak, a ez arra utal, hogy cé. 


sége ahhoz. 


BPR 


BPR és tudásmenedzsment 


Két arc, egy keret 


40 Folytatás a 14. oldalról 


jelentésekre támaszkodva azonosítja a problé- 
mát, majd kijavítja a hibát 

A gyökorlat — eszerint legalábbis - nem 
egyéb, mint a folyamatábra követése és az ab- 
ban foglaltak betartása, 


Nem csak formalitás 


Mindenki tudja azonban, hogy ez nem így 
megy. A munkatársak eltérnek a formális fo- 
lyumatoktól, egyébként ugyanis csődöt mon- 
danának. A cég által dokumentált javítási fo- 
Iyamat először ís abból indul ki, hogy a gépek 
működése egyforma és leírható, Ez azonban 
nincs így: mindenki jól tudja, hogy a gépek- 
nek , lelkük van", Másképp működnek attól 
függően, hogy milyen régiek, milyenek az al- 
katrészei, mennyit használják őket, hideg- 
ben, melegben, tiszta vagy piszkos helyen van- 
nak-e elhelyezve. A karbantartók úgy ismerik 
a gépeket, mint a pásztor a birkáit. Orr észre- 
vette, hogy a munka szempontjából az egyik 
legfontosabb esemény — s azt a folyamatsza- 
bályozás teljes egészében figyelemen kívül 
hagyja - a közös étkezés: a reggeli, az ebéd 
vagy a kávézás, Eközben ugyanis a szervize- 
sek a munkásól beszélnek, a felmerült problé- 
mákat ecsetelik, nevetnek a hibákon, együtt 
gondolkodnak a megoldásokon, az ügyfelek: 
kel kiulakított kapcsolatokon. Vagyis közvet; 
lenlil és közvetve karbantartják egymás tudás 
sát, ellenőrzik magukat és egymást. Megtörr 
az a nézet, hogy a javítást végző munkatársak 
egyéni munkát végeznek, s nem csoportosát. 

Persze nem minden problémát tudnak meg- 
oldani beszélgetés közben. Orr figyelemmel 
kísérte egy olyan munkatárs munkáját, aki 
egy nehezen javítható gép javításával volt 
megbízva. A gépet nemrégen állították üzem. 
be, mégis gyakran elromlott, és mindig más 
hibaüzenetet adott. A munkatárs reagált a kü 
lönféle üzenetekre — kijavította a mindenkori 
hibát -, de a gép mégsem működött megfele 
lően. Amikor már nem maradt más, ez a mun- 
katárs szólt egy szakértőnek. Ő szintén nem 
boldogult a géppel. Nekiláttak hát közösen. és 
egy egész délutánon keresztül futtatták a 
fénymásolót, s lesték az időszakos leállásokat 
és hibatizeneteket. Közben hangosan gondol- 
Kodták: felelevenítettek olyan eseteket, ame- 
lyek a hiba kapcsán eszükbe jutottak, s keres- 
ték a hasonlóságot. Késő délutánra sikerült 
kiismerniúk a gépet, és sikerült ís megjavíta- 
niuk, Tapasztalatuk hamar bekerült a vállalat 
informális tankönyvébe, mások ís tudomást 
szereztek róla és használhatták. 


Főlülről jövő kezdeményezés 


On csettanulmánya azt példázza, hogy azok; 
nak a vállalatvozetőknek. akik a legjobb gya: 
korlat megvalósításán fáradoznak, erósen oda 
kelt figyelniük a tényleges gyakorlatra. Ez 
Persze nem jelenti azt. hogy a folyamat alapú 
szemlélet fabatkát sem ér, csak azt, hogy a (o- 
Tyamar leírásához nem elég a folyamatterve- 
zők munkája, hiszen ők csak elméletben lát 
Ják át a dolgokat, a gyakorlatban nincsenek ott 

Togyük fel, hogy egy cégnek sikerült azo 
nosítania a gyakorlati folyamatokat, és meg; 
találta a bennük rejlő tudásbázist. Ezután az a 
következő kérdés, hogy hogyan terjesszék ki 
az új ismereteket a cég egészére. Ezen a pon- 
ton jut fontos szerephez a folyamatközpontú 
szemlélet. A Xeroxban Orr körülbelül egy tu- 
Cat ember munkáját vizsgálta, de az egész 
lígon 25 ezer javítással foglalkozó Xerox-al- 
kalmazott dolgozik. Így gyakran előfordult. 
hogy egyik országban hosszasan dolgoztak 
égy problémán, holott azt máshol már régen 
megoldották, A Xerox az Euréka projekttel 


—— 


adon választ erre a feladatra. Speciális mód. 

szertannal létrehoztak egy tudást őrző és ter 

jesztó adatbázist. Speciális módszerekre azért 
volt szükség, mert köztudomású, mi az ilyen 
adatbázisok sorsa: folyamatosan energiát öl; 

nek a készítésükbe, de senki nem használja 
őket. A Xerox úgy gondolta: a sikertelenség- 
nek az az oka, hogy a tudást fölülról lefelé 
osztják, Az igazgatók töltik ki a formulákat, 
az alapján, amiről úgy vélik, hogy fontos a 
beosztottjaiknik. Aztán persze kiderül (már 
ha kiderül), hogy az alkalmazottak nem tart 

ják használható tudásnak azt, amit így kap- 
Dak. Az Euréka adatbázist éppen ezér a javí. 

tást végző munkatársak ötletei alapján állítot 

ták össze, A munkatárs küld egy ötletet a 
koordináló személynek, azzal együtt átnézi, 
majd finomítja. Ezután az üzleti egységeket 
átfogó szervezet koordinátora kapja meg ezi 
az öllethalmazt, az itt dolgozók lektorálják a 
leírtakat, törlik az ismétlődéseket, feloldják a 
kétértelmű állításokat. Az ezen a folyamaton 
végigjutott ötletek azután bekerülnek a min 

denkinek hozzáférhető adatbázisba, Az Euré. 
ka projekt kiépítésében választ kellett találni a 
jutalmazás kérdésére, A menedzserek úgy 
gondolták, hogy minden ötletén fizetnek. Ez a 
rendszer tervezésében részt vevő munkatár 
saknak nem tetszett, mert, mint mondták, ez 
mennyiségi termelésre ösztönözné őket. In. 
kább a tudományos életben megszokott mód. 
szen választották: nem pénzt kértek, hanem 
azt, hogy kerüljön a nevűk az ötlet alá. 


Építsünk az elismerésre! 


A mdományos közéletben gyakori. hogy a 
publikációért nem kap pénzt az írója, de is. 
meré válik a neve, s ezzel nő a tekintélye. 
Ugyanígy történt ez a Xcroxnál ís: egy Kana. 
dában megrendezett nemzetközi szintű válla: 
lati találkozón az egyik dolgozó meglepődött, 
hogy milyen tisztelet övezi őt olyan emberek 
körében, akik őt személyesen nem ismerték. 
csak a nevét — az Euréka adatbázisból, mert 
gyakran találkoztak benne az ő ötleteivel, Egy 
ilyen társadalmi és szellemi tőke a karrier 
szempontjából a későbbiekben pénz formáját 
ís öltheti, Az Euréka használatával a brazil 
leányvállalatnak nem kellett kicserélnie egy 
elégedetlen ügyfél 40 ezer dolláros színes 
nyomtatóját: azt tulíllták ki ugyanis, hogy ki 
kell cserélni a biztosítékot a készülékben: az 
egész alíg ötven centbe került 

Mindezek után érdemes visszatérni ahboz a 
ponthoz. ahonnan elindultunk: a BPR-ról a 
tudásmeneázsmenire való áttérés radikális 
fordulat, A menedzserek dolga azonban nem 
az, hogy válasszanak a kettő közül, hanem, 
hogy megtalálják köztük a helyes egyensúlyt 
Az intemetes cégek érésével pártuzamosan 
megfigyelhetjük majd, hogy olyan, tapasztalt 
vezetőket kerosnek, akik invenciózus gyakor 
lati ismereteiket a szervezeti folyamatokba 
ágyazzák, s mégsem fojtják meg azokat. 


iyamat és gyakorlat 


Végezetül hadd hozzunk egy szemléletes ha. 
sonlatot a folyamat és a gyakorlat olyan. 
mint az az ismert kép, amelyik első ránézésre 
vázának látszik, de ha alaposabban mognéz- 
zlik, akkor két egymás felé forduló emberi ar- 
ot rejt. A váza testexítheti meg a jól határolt, 
pontosan szerkesztett folyamatot: azt könnyű 
megérteni, de nehéz rajta változtatni. Az ar- 
cak a gyakorlatot tükrözik: mindig meghatá, 

rozatlan formákban tárulnak fel, tele ígéretek. 
kel és problémákkal, éppúgy, mint egy be- 
szélgetés, amelynek csak a hangulatára emié. 

kezünk, pontos tartalmára nem. 


Összeállította: Kelemen Zoltán 
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Felhasználói 
Konferencia 


ii 19 Pénzügyi és más iparági megoldások 
9 Erre az alkalomra készülő demók és 


49 CRM megoldások a Sicbeltól; 
9 Reuters Risk Management Solutions; 
9 PowerBuilder 8.0; 


49 ASA-ASE migráció; 


R lidőj 
9 szeptember 10-ig: 12.500 Pt: Ára, 


9 szeptember 10. után: 16.000 Ft-t ára. 


Néhány érv, amiért Önnek is el kell jönnie. 
19 Sybase eszközök és megoldások, szolgáltatások és partnercégek bemutatkozása; 
19 Üzleti és szakmai szekciók - célirányos információgyűjtési lehetőség; 
49 A legfrissebb Webes- és portáleredmények; 


Előzetes a három szekció előadásaiból 


19 Webes alkalmazások fejlesztése EAStudioval; X ! 


9 Rendkívüli lekérdezési teljesítmény az ASIO-val. 
19 A Sybase Enterprise Portal: a legteljesebb portálmegoldás S íj 


egy cégtől kettőnél több jelentkező esetén: 10.000 Ft ÁFA; 


Információ a programról és jelentkezés 
wwnw.sybasc hu, vágy telefonon Kioiber László (22/517-625), 


Még 
többet a 
Sybase-ról 
a Sybase- 
esektól! 


2000. szeptember 20. 9-17 óra 
Magyar Kultúra Alapítvány 
Budapest, I. kerület Szentháromság tér 6. 


ismertetése; 
információs anyagok. 
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TANPANN N SUPPORT 


RENDSZERHÁZ 


382-0313, 382-0314, 
269-2233, 269-2797 

Bp 1055. Honvéd u. 40. Fsz.8. F: 269-3058 
Bp 1119. Etele űt 10. Fsz.1. F: 204.9292. 


Nézzen be hozzánk! fedégeddlena rudseteni 


rést tászen wvee és 
fegyetéik kázyegá ges NETEN 

9éb Szet Ár EBVNÉIGY. jpg va gáátsa ezténnáai 
eszén ety 


VYVAV SUPPORT HU 


eszieles mivrmécióért, ártistáért kérem 
keressen benünket telefonon. maben. 
eber Kérésére személyesen is felkeresik 


d EmMoris gal 
KFT. pecialist j 
aftverne. de mern ha 


Szükrége van 
! honnan szere jnket 
erméket ] 


jj éles választéka 


Ta/Fax: 364-1539, 384-7080 
E-mail: gemofis ázemofis hu 
GSM: (30) 9-428-132 
Budapest, 1146 Hungária krt. 131. 
Tekintse meg selrstásákoi a www.gemofis.hu 
oldalon Igerveten tártónd megrendelés esetén. 
iszom feltüntetett árból, 296 kedvezményt aa] 


7961 


Előzetes 


Hosszabbítás fi ja az egyéni tempójú, vala 


mint az együttes oktatást ís, együtt. 

Tovább folytatódik Tesztlaborunk ) működik a független fejlesztőktől 

gépeket vizs zabványos oktatási kur 

úttal bemu- ! zusokkal, s az adminisztrátorok, a 

kürzüsfejlesztők, az instruktorok és 

a diákok könnyedén . tarulhatják 

használatát. A cikk állítása 

k acélok elérhetők a 
4.0-val 


Pentium III-as notes; ármazó 


zerint mindez 


Lotus-féle LeamingSpac 


Mobilon jobban szeretik? 


nciparát úgyszólván övön 


ként érte, hogy az intemet 

1 rohamosan növekvő méretekben 

et ingyen zenét letölteni. De 

ázsiában most felcsillant az a lehe 

gy a kiadók ís juthatnak 

1 y azért nem fog olyan 

€ nemige: Az egyiknek sikerül, 
" a másiknak nem 
Miből lesz a cserebogár? vágrsádesboggse sérabáset 


Történelem és geológia 


anterem a kibertérben 


Computerworid-Számítástechnika 
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" Részvényártolyamok az amerikai tözsdéken 


Táróár 
1. [sgyszton 1 
új tesuin 
XCom 16116 
Nazoat 22 
kövpe Sruerrs 120 
n1z 
AMD 49 "16 
Apc 26 
Aga Comoszer 47 116 
Azon 252 
258 
29 12 
Cogpos 40106 
25516 
12582 
7 ua 
37 1518 
ő 181516 
11915 
EM 2138 


áró) Váhozás Sz heti 
dugysztus 24-án az elózó hetihaz ) ársáv 
(dolár) — képest (dollár) (dollár 
ae] vam Tuza 
39 0946 [1630-esore 
n978 18 477/16-143 5116 
74 15716 29N6 [d6116-76 
68 V16 412 (0916-4812 
2212 198 146-4613706 
50 12 27/1628 141675 316 
216 -IBA2] 174616 
2706] VIG (1148-4614 
936) SU ]az6-szsw 
CI EST ETET 
3696 [/AV2 [9116-4612 
29.16 12) 181464 
30 0 di16 [z0016-797ne 
1992 -12 2 1a1t6-ák 12 
23 [az 1958-38 1916 
JAM6 1916 95-591116 
916 [34 7706-26 516 
11 IB) 67-158 
121776 116 99-137 1116 
5972 1582) S11/16-21 4 
S) aaz Írsz 
2116 S7N6 — )3212-74116 
51816 ( -st6 [dara 
2358 2316) 10V648516 
dést me 19595-84 316 
3 1/16 16 17116-I7 38 
934 8 5516-3 
31 144 " 25 1916-49 1516 
TETT 
8. hw 
38 3 2416) 26 11/16-47 
8 164350 
tő 78-44 W16 
! 1978-15 
91 78-85 1516 
3776 3116-1574 
s 911629 12 
122116 7516] 3628-t34716 
4 5-31 
418 "16 381647 
47s1 TSt6 [d676-ag34 
11 o 9 18-48 11718 
1916 [zésre 
916 TI 5 7. 
116 [zta 


Informatikai részvények a budapesti tőzsdén 


Táröár Tártár Vánozás szbeti 
zzgzsztzt 1áni ogusziat 21-án ) az eléső hetthez. tré 
teret Darintj  ) képest (torta term 

an " ése 


a arogátaeásen 2 aa 


4 at 
tátizserenge áros 4 ot 
ér Szppor Parduzgtáz 

"24 mérete 9. akt 

PSNet elemetszogyábsése érv 

OWERTY Ka 


Ven saaetasatbe 
Vaags han (9. 1J jrgaáítág a 
Vasmamknttrs 

hagy Ala eh AJ) exdegyáj ágán 
Vinni Kocia  vanetalj selon at 

Ön mzertázetó 

Rende Magan  mbendréjsát a 

yes Zadaz - egyeáánság im 
Üntamesenttuentó. 

Tat kakán  vmáyalg ha 
Vrámmátnánsmákó fesalatmae 

Horvam Lárető dl 3 harszás tg 
Kizzán Öyérgy (E. Gy ) prison lg a 
Meshutárta 

Cr Sánár IC. 43 veztaj ály han 
Malone Zuttto(K.Z) lolraznáág a 
Mali Mát UM 1) mdkmzábát s, 
Mánczíly Azta (4, Aa aszaszét tát ha 
Mdaák Tó OM, 74) mendomesáájáá ha 
Sáma halra - mogajálg ba 

e ága - poestirag mnareri ba 

Tszányi Ksála Z K Uoegyártág ba 
Könrekart Visz Körcdy - krtonaáftágáas 
arkrztmeti ráhor 

rési Szíria ürásáétade ha 

Cázp fenet Köz Szár, Kim Gyüp( 
er Öpvés Madin Agyen, Szepvánt 
rakas Cizsei Aud 
Hatáhzártsámt Ke 7. rar 
arlneséstt 

106? Budget, Miráry a FI 
Poracin CD Katit RT. fő 
Telgtaz  TÖBCIIA, JÓK OI. ISÉKBHI 
Tulatac, . I664013 

árat Wp fe 


1 ferdtandat], sazmára av tvt képet, táhtázanye 
b. rosi jeg vb. Dágon mánollagon Krjavtó 
a. ryivánan vagy Bat Muzárálag a 


5 izátószáot a Kind a egyagyyatók kagyhek katt 

urt de tatár neme sáhalve iaotámvéger 

Tejet ömgart 

Vett Végy Kész - könsztte sngyájtágiai 
Hete, Márvir a. Ph ez 

Pasa 190 adige, FYI. Já6 ! 


2. távra erguműs egyen sémkítándtaáka vak 
alert szeszt megvánimdstl v gagánnatab a 
Tema vámá 
Utazó a kiadó rum osztályán. 4 helartér 
Derdák, vulazms a A) pováolyv asd, OTT 
kááryáral magyryó révevak az eTetrovtt 
5 ellímtsgeek a 394000. szán 9 4a 38 
2. Bitang 63 szy éva Wat Ft. ítt évee AMT2TV 
metget ez 1698. 
Mirsaki erovt, Betan hee. Aztazájáty has 
Tekászmaztók, 
vatáet 5 MESZERJSENT Kt 
9 Bulupon. Vak Hunyé a. JA. 
mOgeT, 
Fedoláa vémvan. Kudágye Tab azgesi 
a Canymtesétó ienztámknka at. TÖK Can. 
Fe mrms 4 má hgmtyrtt mináatntná 
edés köss emety 14 amaaggyas EDA en 
79 imíulog pózát MET, eAN tores 44 mart 
19 telten ödvameák. Batel törvzzágéásserk. az IX 
en Server marása 4 TŐK; tagyáőksai folya 
men Voszltá, Lagoazásó 4 MATIZ szétnélye 


9 tmmotát névsese 
Marla [smmrerrtó karrá keréken IT 
bsáen ee] 
Cngaámrsmoti szamat, Egyet követ: Cane 
semeztk ngat Mvt F ndrraé C angnaer Bt Méje. 
ató Nemet Vadi PC flat Pkáak Igyozát 
rég Marmtt FT asneui ot Hgvtor 
et HÉT. Es lomo eematgar; Kon 
e TT etnárvmei 
Cányzsosantá, PC Tin: 


Ezt PC Morid, Polk. 3809. Conyonrozti 
kart fate Csnya omán, köre 
Brr Kszakó PC okl Vajas Canyoerventt 


